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COMERCIANTES DE MANTENIMIENTOS EN EL MADRID
DE FINALES DEL SIGLO XVII

Por Ana Rosa Dominguez Santamaria

El complejo mundo del abastecimiento madrilefio tiene también su cara hu-
mana, constituida, entre otros, por comerciantes y consumidores. En las pagi-
nas que siguen se intetaran perfilar algunas caracteristicas de ese grupo burgués
del que formaban parte los comerciantes de mantenimientos del Madrid de fi-
nales del siglo XVII.

Como en la actualidad, los comerciantes que negociaban con abastos formaban
una amplia escala entre cuyos peldafios existian notables diferencias -segun sefia-
la Braudel “habia comerciantes y comerciantes” ,pudiéndose distinguir, en la ca-
pital del reino y en la época citada, distintos tipos: titulares de estancos, mercade-
res de lonja, obligados, tratantes, proveedores de Palacio, tenderos, despenseros,
vendedores vecinos y forasteros, regatones.

Los titulares de estancos, a cambio de una cantidad entregada periodicamente
ala Corona, intentaban asegurarse el control de la produccion y distribucion de un
producto, ademas de recaudar, en ciertos casos, el impuesto real con el que tal ar-
ticulo estuviese gravado.

La nieve, la sal o la cerveza fueron algunos de los abastos estancados en el Ma-
drid de la ultima treintena del siglo XVII. La envergadura y caracteristicas de es-
tos tres estancos era diferente, por tanto, aunque a sus titulares podrian atribuirse-
les unas cualidades comunes tales como la capacidad de riesgo, el conocimiento
profundo del negocio que estancaban o la seguridad de recuperar con prontitud la
cantidad entregada a la Corona, entre ellos existian diferencias. La familia Xar-
quies se habia introducido en el negocio de la nieve cuando su patriarca Pablo, a
comienzos del siglo XV 11, ided un sistema para beneficiar nieve y yelos con los que
enfriar las bebidas al gusto de la época; luego, consiguid del monarca la concesion
de un monopolio sobre la venta de esos productos y, aunque el fraude parece que
era elevado, las ganancias que obtuvo debieron ser sustanciosas. Juan Rodriguez,
y luego sus hijos, tuvieron a su cargo el arriendo de las salinas que abastecian Ma-1

1Braudel, F.: Civilizacion material y capitalismo, Barcelona, Labor, 1974, T.D, p.45.
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drid23en este caso se trataba de reconocidos hombres de negocios, concretamente
Juan Rodriguez es considerado como uno de los hombres de negocios espafoles
mas importantes del reinado de Carlos 11\ El caso de Enrique Colentans (o Ccu-
lemans), Juan Demier (o de Henier) y sus diferentes socios era diferente: de origen
flamenco, tras un farragoso pleito, gozaron del estanco y fabrica de cerveza a par-
tir de Febrero de 1678, pero su situacion econémica en absoluto es comparable a
la de los otros titulares de estancos mencionados, entre otros motivos porque la cer-
veza no puede decirse que fuera una bebida popular, sus principales consumidores
eran extranjeros residentes o de paso por la Corte, y por tanto su consumo no era
elevado4.

Los mercaderes de lonja eran comerciantes mayoristas que se dedicaban a ne-
gociar con todo tipo de mercancias, no pudiendo vender al menudeo a no ser que
tuviesen tienda abierta, por lo que su actividad, con respecto a los mantenimientos,
debia consistir, principalmente, en abastecer a los tenderos y a otros vendedores
minoristas.

En un principio parece que la mayoria eran extrajeros (genoveses, franceses,
portugueses...), como podemos apreciar en una relacién hecha por el repartidor del
gremio en 16745, lo cual no excluye que algunas familias espafiolas -caso de los
Horcasitas 6—se dedicasen a tales tratos.

Algunos mercaderes consiguieron una buena posicion econémica y un ascenso
social—porejemplo la familia antes citada-, lo mismo que probablemente sus ayun-
dantes, los corredores de mercaderias o de lonja, cuyo cometido era la busqueda de
compradores, teniendo la posibilidad de establecer unas conexiones que a largo
plazo les facilitarian la participacion o la creacién de empresas comerciales de ma-
yor o menor importancia tal y como ocurri6 en Barcelona7*

Los obligados se comprometian con las autoridades a abastecer de un producto
a un determinado pueblo o ciudad. Estos obligados de los abastos, en el Madrid de
fines del siglo XVII al menos, gozaban de un semimonopolio, pero no de un mo-
nopolio o exclusividad total para vender un producto, ya que los abastos servidos

2 Las salinas que abastecian Madrid, a finales del siglo XV1I, estaban situadas en los partidos de
Atienza, Espartinas y Cuenca.

3Sanz Ayan, C.: Los banqueros de Carlos 11, Valladolid: Universidad, Secretariado de publica-
ciones, 1989, pp.386-387.

4 Poco més de 7.600 arrobas declararon haber fabricado, en 1679, los dos titulares del estanco Ar-
chivo Villa de Madrid (AVM), Secretaria (S§ 3-275-4.

5AVM, S91-466-1.

6 Bravo Lozano, J.: “Don Francisco de Horcasitas. Las posibilidades de Madrid a fines del si-
glo XV n”. Estudios de Historia Social, n0s.36-37, pp.497-521.

7 Molas Ribalta, P.: Los gremios barceloneses del siglo XVIII, Madrid, Confederacion de Ca-

jas de Ahorro, 1970, pp.276-282.
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por obligaciongse distribuian por diversos canales, aunque todos estuviesen en el
campo de la legalidad.

De la obligacion no solia hacerse cargo una sola persona, aunque a veces asi fi-
guraen ladocumentacién, sino una compafia de comerciantes en la que uno de sus
miembros era “lacabeza” -quien ladirigia y solia aportar mas capital-, participan-
do otros miembros con dinero, algunos con dinero y trabajo, otros sélo con traba-
jo e incluso alguno “sélo ponia el nombre” para que la compafiia se hiciese con la
obligacion pero no tenia parle alguna en el negocio, aunque seguramente recibiria
cierta remuneracion por actuar como testaferro.

Los motivos que debian llevar a un individuo o compafiia a asumir el compro-
miso de abastecer un producto podian ser varios y en su mayoria de caracter eco-
némico: conseguian diversos préstamos de los que hoy llamariamos “blandos” pro-
venientes de las arcas municipales, ademas de asegurarse -apreciaciones aparte-
el mayor volumen de ventas de ese producto, y a ese respecto hay que tener en
cuenta un principio del comercio minorista tradicional consistente en que la ganan-
cia legal estaba en vender la mayor cantidad posible de género, ya que el margen
comercial casi siempre era escaso. A cambio de obtener estas ventajas, se compro-
metian a abastecer a la villa de un género a unos precios fijados en su compromi-
so, vy, salvo circunstancias excepcionales, inamovibles.

Quienes se comprometian a servir una obligacidn, no slo como accionistas si-
no como participes principales, solian tener alguna relacion mas o menos directa
con el abasto, al menos en sus comienzos, aunque luego con la préactica comercial
participasen en diversos negocios. Podrian sefialarse como sus principales rasgos
no necesariamente su riqueza9sino mas bien su conocimiento del entramado de los
abastos, su capacidad de iniciativa y quizas alguna “conexi6én” o alguna relacion
de clientelismo con ciertos ministros.relacionados con abastos, ademas de contro-
lar la mayoria de los canales de abastecimiento de determinados productosi0l

Desde el punto de vista familiar, un estudio de cierta profundidad sobre abastos
y abastecedores de la épocaill nos permite apreciar la existencia de una endogamia
profesional, no totalmente cerrada, existiendo algunos enlaces entre personas que
se dedican a diversos tratos comerciales e incluso con otras que nada tenian que ver

8 Tales abastos eran: nieve, carbon, carne, pescado abadejo, aceite y jabdn, vino.

9 Las Autoridades, en mas de una ocasion, admitieron como obligados, a sabiendas, a “sujetos
descubiertos de fian~as—en su celo de desear baratos los mantenimientos...” AVM, Sa L9 Acuerdos
n984, f9187.

10 A este respecto es significativo el siguiente fragmento de un poema satirico fechado en 1696:
“(...) Los atilas de Madrid/ los que Ilaman obligados/ os tiranizan los pueblos/ con pretextos del abas-
to (...)” Biblioteca Nacional (BN) Ms. 17525, f2 185.

11 Me remito a mi Tesis doctoral inédita “Los abastos de Madrid a finales del siglo XVII”,
U.C.M., 1990.
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con el comercio. Asimismo no debia ser extrafia la ayuda entre paisanos 12 de ma-
nera que el comerciante venido de fuera e instalado en Madrid ayudaba a gentes
venidas de su tierra acogiéndolas, en principio, en su propia casa y dandoles traba-
jo, hasta que una vez adquirido el dominio de la actividad comercial comenzaban a
trabajar por su cuenta, tales vinculos quedaban reforzados a través de matrimonios
entre quienes procedian de las mismas tierras; asi por ejemplo, conocemos un nu-
cleo de comerciantes vascos, probablemente acogidos a la sombra de Juan de Mo-
nasterio (0 Monesterio), que iniciaron la andadura comercial a su lado para poste-
riormente independizarse e incluso convertirse en hombres de negocios de mayor
0 menor importancia.

Paralelo al deseo de enriquecimiento existe entre los comerciantes un deseo de
ascenso sociall3 mas facil cuanto mayor era la categoria de los negocios, aunque
evidentemente entre quienes se dedicaban a estos tratos era dificil, destacaremos a
dos de ellos: Juan Prieto de Haedo y Pedro Parada (a veces de Parada); del prime-
ro adelantaremos 14 que inicié su carrera como oficial de cuentas de Juan de Mo-
nasterio, continu6é como obligado y proveedor real y acabd siendo secretario de
S.M ., con casa de negocios e incluso obtuvo, no sin problemas, un habito de la Or-
den de Santiago; Pedro de Parada, al decir de Sanz Ayéan era hijo de un asentistass
ocasional, y de la documentacion tanto municipal como de la procedente de la Sa-
la de Alcaldes se desprende que se inici6 en el mundo del comercio como figone-
ro, para luego ser tratante, obligado, proveedor de las Casas Reales, secretario de
S.M. y tener casa de negocios. Pero como sefialabamos mas arriba, esto no era lo
corriente entre quienes se dedicaban a semejantes negocios, por lo que podria de-
cirse que los hijos de comerciantes con menos recursos continuaban con la activi-
dad familiar, produciéndose casos de ascenso social con mas frecuencia entre aque-
Ilas familias de vendedores con una situacion méas desahogada.

Los tratantes eran de categoria intermedia entre los obligados y los simples ven-
dedores/as, su trabajo consistia en conseguir una cantidad de género que unas ve-
ces vendian a otros tratantes o a tenderos, otras veces la comercializaban ellos di-
rectamente por medio de vendedores e incluso, si mantenian un negocio de poca
categoria, los propios tratantes ayudados por su mujer y algdn mozo atendian la
venta. Algunos comercializaban varios abastos, probablemente aprovechando la

12 Ya J.Caro Baroja apunta este extremo en su obra La Hora Navarra del siglo XVI11 espafiol
(Personas, Familias, Negocios e Ideas), Pamplona, Diputacién Foral de Navarra, 1969.

13 Nuevamente un poema satirico sirve para ilustrar la situacién: “(...) Ninguno guarda su esfera/
ninguno sigue su estado/ el hidalgo es un gran sefior/y caballero el villano./ Las Rastreras tienen co-
che/ los taberneros caballo/ los médicos tienen don/ las verduleras estrado (...). BN, op.cit., f®190vB

14 Espero poder escribir unas paginas monograficas dedicadas a este personaje que sin duda se
puede considerar uno de los “comerciantes estrella” de mantenimientos en el Madrid de fines del si-
glo XVH.

15 Sanz Ayan, C.: op. cit., p.421.
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complemcnlariedad de las ventas (por ejemplo, vendian tocino y pescado, de for-
ma que en dias de carnal despachaban el primero y en dias de vigilia el segundo) o
los mismos canales de distribucion (caso de la fruta y el pescado).

Lo mismo que entre los obligados, se daban uniones entre miembros de diferen-
tes familias de tratantes, lo que debié motivar que entre unas cuantas familias con-
trolaran determinados géneros desde su origen, pudiéndose hablar de un cuasimo-
nopolio de ciertos géneros en determinadas épocas.

Si el tratante era habil, arriesgado y le acompafaba la fortuna, tenia posibilida-
des de enriquecimiento, a pesar de la “estrechez de los tiempos™ a la que tantas ve-
ces se alude, siendo el primer paso para iniciarse en mayores negocios, caso de los
tratantes en ciertos géneros, su participacion en las compafias de obligados; otra
cosa es el ascenso social que no muchos debian conseguir. Casos poco frecuentes
de ascenso social debieron ser el de Isabel de Aragoén -hija de un tratante del Ras-
tro, casé con Teodoro Ardemans, el arquitecto del Ayuntamiento, a pesar de que
su posicion econémica no debia ser muy boyante puesto que su hermana Maria se
declaraba pobrel6-, o el de dos hijos de los tratantes en pescado y tocino Francis-
co Bermejo y Catalina Delicado, ya que al primogénito le pagaron estudios de or-
ganista y una hija casé con un escribano de S.M .17.

Si el tratante, o el obligado, conseguia hacerse con una provisidn de Palacio, no so-
lo tenia asegurado el enriquecimiento sino que era bastante probable su ascenso social.

Proveedores de Palacio: no todos los denominados “oficios de boca” 18de las
Casas Reales se aprovisionaban de la misma forma, unos (caso de la fruteria) se
abastecian a través de unos proveedores habituales que se comprometian a propor-
cionar el género necesario durante un periodo determinado mediante un contrato
bastante simple, en cambio la provision del Guardamangieri9se hacia mediante un
proveedor que habia presentado unos pormenorizados pliegos ante el Bureo20.

La consecucion de un contrato para proveer un oficio de boca, especialmente el
Guardamangier, suponia una serie de ventajas para su titular, tales como tener ase-
gurado un gran volumen de ventas, tener preferencia de compra al adquirir los gé-
neros, poder vender publicamente los sobrantes de la provision real, disfrutar de
ciertas ventajas fiscales (licitas 0 no) en relacion a los géneros adquiridos, etc. De-
bido a esta situacidn de privilegio, los proveedores no gozaban de las simpatias de
las autoridades que controlaban el mercado madrilefio, las cuales continuamente

16 Archivo Histérico de Protocolos de Madrid (AHPM), L99676, f2292.

17 Ibidem, Ls 12326, ff.296-300.

18 Los Oficios de boca se encargaban de algun aspecto de la alimentacion. Eran oficios de boca:
la paneteria, el Guardamangier, la cava, la confiteria, la fruteria y potaxeria, la sauseria, la cocina.

19El Guardamangier recibia provisiones tales como la carne, el pescado, las aves, huevos y caza
o0 las grasas (aceites y mantecas).

20 El Bureo era la Junta que reunida, al menos dos veces por semana, se ocupaba de temas relati-
vos al abastecimiento.
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soportaban la actitud arrogante de algln proveedor, ni tampoco mantenian buenas
relaciones con los demas comerciantes que sufrian su competencia desleal, asimis-
mo los recaudadores de los impuestos que gravaban los abastos se que jaban de los
fraudes que cometian los proveedores.

Los contratos de los proveedores se mantenian durante afios, a pesar de sufrir
interminables demoras a la hora del cobro y de las quejas reiteradas de ciertos ofi-
cios de boca por la mala calidad de los géneros recibidos; ambas circunstancias nos
permiten intuir las ventajas obtenidas por los proveedores y por las personas encar-
gadas de admitir los pliegos sobre determinadas provisiones.

Los tenderos estaban en una situacion intermedia entre los tratantes, quienes a
veces eran sus proveedores, y los vendedores que trabajaban para éstos; siendo los
tenderos por antonomasia los que regentaban “tiendas de aceite y vinagre”.

Basandose en muchos casos en ese entramado crediticio que era la sociedad
de la época, los titulares de tiendas conseguian reunir un pequefio capital para
alquilar un local -lo que no debia resultar dificil dada la movilidad que se ob-
seva en el comercio- y equiparlo austeramente; conocedores del trato comercial
y seguramente convencidos de que “el que pesa y mide es el que vive” inicia-
ban su empresa comercial.

Su papel social era doble, ya que por una parte cumplian el servicio publico del
abastecimiento y por otra se convertian en un eslabdn de la cadena econémica como
intermedianos entre productores o abastecedores mayoristas y consumidores, los cua-
les, en su mayoria, compraban también al fiado. En efecto, a la vista de ladocumenta-
cién, no parece exagerado afirmar que muchas familias madrilefias comieron en mas
de una ocasion gracias al género fiado por su humilde tendero; sabemos también que
algunos clientes nunca llegaron a pagar, por lo que casi resulta l6gico que la sociedad
tolerase el pequefio fraude cometido por los comerciantes (vender con falta de peso y
demasia en el precio); en definitiva, parece que el comprador que pagaba lo hacia por
él y por aquel que comia gratis. Ni que decir tiene que esta forma de actuar era propia
no s6lo de los tenderos y su clientela, sino también de todos los vendedores minoris-
tas de abastos en general y de sus compradores.

Losdespenseros Se pueden considerar como unos tenderos privilegiados, ya que
trabajaban para o al amparo de un encopetado patrén.

La figura del despensero fue evolucionando con el tiempo: en principio debio
ser s6lo el criado responsable de esta dependencia de las grandes casas; luego, con
el permiso de su amo, se dedicd también a comercializar los excedentes de la des-
pensay por ultimo sabemos que algunos comerciantes tomaban arrendadas las des-
pensas hasta por mil doblones 2K El origen de esta evolucién posiblemente haya
qgue buscarlo en una politica de abastecimientos basada en favorecer impositiva-2

21 Gacia Mercadal, J.: Viajes de extranjeros por Espafiay Portugal. Madrid, Aguilar, 1959,
p.89.
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mente a los poderosos y en proporcionar a ciertos privilegiados unas cantidades de
alimentos superiores a las que necesitaban para el consumo de sus casas.

Respecto a arrendadores y arrendatarios de las despensas afiadiremos que
ambos obtenian beneficios en el negocio: los primeros en dinero y en especie,
ya que ademas del pago del alquiler recibian algunos viveres o un trato de favor
a la hora de su compra; los segundos, al gozar de la proteccién de sus patronos,
atravesaban22 mercancias, no siempre pagaban los derechos obligatorios y ven-
dian las mercancias sin ningun tipo de control en el precio ni en el peso.

Ante semejantes privilegios, los despenseros no eran bien vistos por los demas
comerciantes, ni por los recaudadores de los impuestos que gravaban los alimen-
tos, ni por las autoridades que supervisaban directamente el funcionamiento del
mercado, en cambio la clientela acomodada que se abastecia en estos puntos de
venta23, por estar bien surtidos y con géneros de calidad, era su tacita defensora;
las reiteradas 6rdenes de la Corona para que se quitasen las despensas asi como los
recordatorios e inspecciones de las autoridades municipales y de la Sala de Alcal-
des, al chocar con los intereses de los compradores que acudian a las despensas y
de los propietarios de las mismas, resultaron ineficaces.

Al fijar las posturas24de ciertos géneros, por ejemplo, se hacia distincidn entre ven-
dedores vecinosy vendedoresforasteros dando siempre unas posturas mas elevadas,
parael mismo género, a los vendedores vecinos que a los forasteros, quizas con varios
fines: favorecer las ganancias del vendedor vecino, dar la posibilidad al comprador ma-
drilefio de adquirir géneros a precios mas acomodados o permitir al vendedor foraste-
ro unas ventas mas rapidas, lo cual en muchos casos era lo que buscaba.

La lectura de documentacion sobre abastos permite hacer también una diferen-
ciacion por el sexo de los vendedores, pudiéndose afirmar que en lineas generales
la venta al por menor de alimentos estaba en manos de mujeres; rastreras, pesado-
ras, gallineras, verduleras, medidoras... suponian una mayoria respecto a tablajeros
0 mozos. Por otro lado, lo mismo que en la actualidad, los proveedores de géneros
o los titulares de las tiendas solian ser hombres.

En el altimo peldafio del “escalaféon del comercio alimentario” estaban los ma-
lafamados regatones que se dedicaban a comprar géneros a los forasteros para lue-
go revenderlos al por menor. Bajo esta denominacion se englobaba a un amplio
grupo de intermediarios que gozaban de muy poco prestigio por considerarse que
eran los causantes de las subidas de los precios; en el Madrid de finales del siglo
XVH tal grupo parece que estaba formado mayoritariamente por mujeres que sa-
lian al encuentro de los vendedores forasteros y compraban sus mercancias para
luego revenderlas por las calles sin ningun tipo de control. Un miembro de la ad-

22 Atravesar significaba acaparar productos para dar ley al mercado.
23 AVM, S9 Le Acuerdos ns 96, P 188.
24 Precios fijos que las Autoridades municipales o estatales ponian a los comestibles.
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ministracion calcula que en la época citada llegaron a ocuparse en tal actividad mas
de dos mil mujeres25.

El bosquejo de retrato que aqui se ha hecho a partir de los datos frios que nos
proporciona el material de archivo resulta, desde mi punto de vista, imprescindible
completarlo con un conocimiento directo de la realidad que todavia hoy, y segura-
mente por poco tiempo, podemos conseguir entablando conversacién con algunos
de esos propietarios de tiendas del Madrid antiguo que ofertan géneros, tan extra-
fios para el madrilefio de finales del siglo XX, como pescado seco, articulos de ho-
jalata, cedazos o todo tipo de cuerdas fabricadas con fibras naturales; conocer es-
tas “reliquias comerciales” nos ayudara a comprender el funcionamiento del
mercado de la ciudad varios siglos atrds e incluso nos permitira observar, no sin
cierta sorpresa, como muchos usos y costumbres comerciales de hace tres siglos
perviven en el mercado madrilefio proximo a entrar en el siglo XXI.

25 Archivo Histérico Nacional, Consejos Suprimidos, Le 1173, f*75.
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