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Resumen

El presente trabajo aborda las relaciones comerciales de
la UE con el principal proceso de integracion economica en
Sudameérica, es depoon el MERCOSUR ampliado desde 2006
a cinco Estados, tras la adhesiorvdaezuela. El articulo tie-
ne un doble objetivo. Por una parte, el andlisis de las relacio-
nes comerciales interregionales, y también, enmarcando el co-
mercio UE-MERCOSUR en el objetivo de la UE de construir
unaAsociacion Estratégica Birregional (AEB ) cAmérica
Latina y el Caribe, en la cual la dimension comercial cobra
especial relevancia. La importancia del comercio entre la UE
y el MERCOSUR tendré cada vez més importancia, debido al
futuroAcuerdo déAsociacion UE-MERCOSUR, con el fin de
realizar una Zona de Libre Comercio interregional.

1. INTRODUCCION

En la profundizacion de las relaciones econdmicas
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eurolatinoamericanas, la dimensién comercial es de vital importancia, y
especialmente tal reforzamiento de las relaciones comerciales se ha de
basar en loAcuerdos désociacion (UE-Chile, UE-México ) y en los
proyectadogcuerdos désociacion Interregionales (UE-MERCOSUR,
UE-ComunidadAndina y UE-América Central JalesAcuerdos pro-
yectan el objetivo de crear Zonas de Libre Comercio
eurolatinoamericanas a nivel bilateral y también a nivel interregional
entre la UE y los procesos de integracion economigaraica Latina.

La celebracion dAcuerdos dé\sociacion supondra el afianzar la
credibilidad del proceso eurolatinoamericano iniciado en la Cumbre
Eurolatinoamericana de Rio en 1999, con el fin de realizasdaia-
cion Estratégica BirregionalAEB ).

La puesta en practica de talssuerdos déAsociacion implicara
gue el conjunto d&mérica Latina podra disponer en un futuro de un
Acuerdo deAsociacion, sea bilateral, o sea en cuanto estado miembro
de una subregion latinoamericana. Incluso, en las Instituciones comuni-
tarias ya se ha fijado el objetivo, de acuerdo con la Resolucion del Par
lamento Europeo de 15 de noviembre de 2001, de realizscuando
Global deAsociacion Eurolatinoamericano, el cual ha de conllevar la
creacion de una Zona de Libre Comercio Birregional en el horizonte de
2010. Contamos, sin duda, con unos objetivos claros, aunque muy am-
biciosos para realizar AEB Eurolatinoamericana, aunque también exis-
ten claros obstaculos por superar en el desarrollo de las relaciones co-
merciales birregionales, como los relacionados con el sector agricola.

Ademas, tales relaciones comerciales son relativamente débiles
en el marco de las relaciones interregionales comerciales a nivel mun-
dial. Esto ha de suponer un reto para afianzaAlianza
Eurolatinoamericana.

No obstante, lo que esta claro es que, al menos siete paises latinoa-
mericanos, van a contar en un futuro préximo coAcuerdo deAso-
ciacion, si se tienen en cuenta los doserdos bilaterales d&socia-
cién celebrados y el nimero de paises que conforman el MERCOSUR.

2. ELNUEVO MARCO DE RELACIONES COMERCIALES
UE-MERCOSUR: EL ACUERDO INTERREGIONAL DE
ASOCIACION

En la actualidad, aun ninguna subregion latinoamericana cuenta

52



Tiempo de Gestion

con unAcuerdo deAsociacion Interregional eurolatinoamericano, sal-
vo el que esta en la ultima fase de las negociaciones entre la UE y el
MERCOSUR, el cual contempla la creacion de una Zona de Libre Co-
mercio ( ZLC) Interregional. No obstante, ya tenemos dos buenos ejem-
plos del camino por el que ha de seguir la linea de profundizacion de
relaciones eurolatinoamericanas, como son los ejemplos de Chile y
México, los cuales cuentan ya con sus respectieasrdos dé\socia-

cion, contemplando taléguerdos la realizacion de ZLCs bilaterales.

Respecto a la celebracién deluerdo UE-MERCOSUR hay que
sefialar que las negociaciones para la finalizacion del mismo estaban pre-
vistas para octubre de 2004 aunque la fecha de finalizacion de las nego-
ciaciones fueron prorrogadakal Acuerdo Interregional dAsociacion
supondra el respaldo de la UE a una subregion que lo necesita mas que
nunca, habida cuenta de la crisis socioeconomica en los paises del area.

La importancia deAcuerdo déAsociacion no hay que valorarla en
términos estrictamente econdmicos, de por si una dimensién importan-
te para los intereses comunitarios, sino en el respaldo de la Unién Euro-
pea respecto al proceso de integracion del MERCOB&EiRismo, tal
Acuerdo supone también el coadyuvar a superar la crisis socioeconémica
a la que se enfrentan paises de tanta importanciaAayantina o Brasil.

En cuanto a las relaciones comerciales UE-MERCOSUR hay que
sefalar que si bien MERCOSUR es un socio comercial atractivo para la
UE, no es menos cierto que también lo es para el RAFEI NAFTA
lo es para el MERCOSUR. En este sentido, en 2001 el 24% de las ex-
portaciones del MERCOSUR se dirigieron al NAEmientras que el
23% a la UE. En cuanto al capitulo de las Importaciones por origen, en
el afio 2001 el 25% de las Importaciones del MERCOSUR provenian de
la UE, y el 24% del NAFA.

El comercio total del MERCOSUR a nivel mundial en 2000 llegé,
en el capitulo de exportaciones, a los 90.000 millones de euros; mien-
tras que en el capitulo de importaciones se lleg6 a los 100.000 millones
de euros. Por tanto, la importancia del comercio de este importante blo-
gque comercial es innegable. Estamos hablando de un blogue que genera
comercio exterior por un valor que se aproxima a los 200.000 millones
de Euros.

En cuanto a las relaciones comerciales UE-MERCOSUR, en el
periodo 1997-2001 las exportaciones del MERCOSUR hacia la UE no
bajaron de 16.000 millones de euros, llegando hasta los casi 25.000 mi-
llones de euros en 2001. Por su parte, la UE export6 en tal periodo,
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anualmente, no menos de 20.000 millones de euros, aproximandose tanto
en 1997 como en 2001 a los 25.000 millones de euros. Por tanto, habla-
mos de unas importantes relaciones comerciales interregionales en
2001 que se aproximaron a los 50.000 millones de Euros.

Respecto a las relaciones de inversion UE-MERCO®URI ca-
pitulo de la IED, aproximadamente el 60% de la misma en el
MERCOSUR y Chile proviene de la UE. En concreto, en 2000 el 58%
de la IED hacia el MERCOSUR provenia de la UE, mientras que el
38% provenia de EEUU.

Asimismo, aproximadamente % de la IED total de la UE hacia
Ameérica Latina, tienen por destino al MERCOSUR.

En relacién con el total de IED de la UE hacia el MERCOSUR, en
1998 superd los 20 mil millones de euros; en 1999 llegd a los 28 mil
millones de Euros, decayendo ligeramente hasta los 24 millones de euros
en 2000.

En el periodo 1996-2000 los flujos de IED procedentes de la UE
haciaAmérica Latina se han multiplicado por 6.

Asi, en 1996 la UE destin6 tan so6lo 4.000 millones de Euros hasta
una media aproximada de los 24.000 millones de Euros en el afio 2000,
jugando Espafia un papel clave en el aumento espectacular de IED hacia
MERCOSUR en el periodo mencionado.

En definitiva, y retomando la tematica sobreAeluerdo
Interregional dé\sociacion UE-MERCOSUR, en cuanto a los efectos,
en términos economicos, dstuerdo, hay estudios que valoran la im-
portancia economica del futurdcuerdo deAsociacion UE-
MERCOSUR,; tales investigaciones establecen gAewdrdo deéAso-
ciacion eurolatinoamericano interregional permitira la formacion del
segundo bloque comercial del mundo con un producto aproximado de 9
billones de euros y una poblacién superior a los 700 millones de perso-
nas.

Ademas, a mi juicio, lo mas importante deluerdo es la dimen-
sion que va mas alla de los criterios estrictamente econdémico-comer
ciales, pues supondrd la posibilidad de opcion para el bloque del
MERCOSUR entre el modelo que representa la Union Europea frente
al modelo neoliberal que oferta EEUU, a travesAd€lA. Es por ello
gue el nuevo tdndem Lula-Kirchner tiene la voluntad de relanzar el
MERCOSUR, redefiniendo los intereses exteriores del MERCOSUR, a
través del distanciamiento respecto al modelo neoliberalLdeA es-
tadounidense, y apostando por el modelo politico-social que representa
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la Union Europea.

3. LAS RELACIONES COMERCIALES DE LA UE CON
LOS PRINCIPALES MOT ORES ECONOMICOS DEL
MERCOSUR: BRASIL Y ARGENTINA

Brasil yArgentina no sélo son las dos principales economias del
MERCOSUR, sino que estan entre las principales econonfasélée
ca Latina. Brasil es la primera economia de Sudameérica, con la siguien-
te evolucién en su PIB en miles de millones de doélares: En 20D1: 51
en 2002: 452; y en 2003: 497. En relacion con la tasa de paro en el
periodo 2001-2003, ésta se ha visto incrementada desdé eh12001,

11.6, en 2002 hasta un 12.3 en 2003. En cuanto a su deuda externa en
2001 era de 226.000 millones de ddlares, en 2002 fue de 227.000 millo-
nes de dolares y en 2003 se redujo ligeramente hasta los 224.000 millo-
nes de délares. Por lo que respecta a la tasa de inflacion, en 2001 fue del
6.8%, en 2002 se increment6 hasta el 8.5%, y en 2003 subié hasta el
preocupante porcentaje del 14.7%.

En cuanto @&rgentina, los datos macroeconémicos de los ultimos
afos se han visto afectados por la crisis desatada a partir de diciembre
de 2001Asi, en cuanto al PIB en el periodo 2000-2002, la crisis econo-
mica llevé a que el PIB ( en miles de millones de délares ) pasara de 282
en 2000, siendo en 2001 de 268, para reducirse drasticamente a 108 en
2002. En cuanto a otro indicador econémico como Eada de Paro, en
Argentina en 2002, tras el estallido de la crisis econémica del afio ante-
rior, ascendio al 18%. Por lo que respecta a la Deuda Extefngeate
tina, en 2002 ascendia a 135.000 millones de dodlares, equivaliendo tal
cifra en 2002 al 125% del PIBgantino. Por ultimo, habria que sefialar
los datos relativos a otro indicador macroeconémico clave como es la
tasa de inflacion, la cual ascendiGfegentina en 2002 al 25.9%.

El MERCOSUR se configura en el principal proceso de integra-
cion econdmica del subcontinente latinoamericano, constituyendo un
polo de atraccion para otros paises actualmente en cuanto paises socios
latinoamericanos.

Respecto a las relaciones bilaterales UE-Brasil, en el capitulo de
las exportaciones europeas hacia Brasil, y teniendo en cuenta los afios
de referencia, 1995 y 2000, respectivamente hubo un ligero descenso de
las exportaciones europeas desde el 2.0% al T&%escenso se apre-
cia también respecto de las importaciones europeas con origen en Bra-
sil, esto es, del 2.0% al 1.7%
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En cuanto a las relaciones UEg&ntina, se registra también una
evolucion, teniendo en cuenta los afos de referencia, 1995 y 2000, pa-
sando del 0.8% las exportaciones europeas Aagentina en 1995 al
0.7% en 2000, mientras que las importaciones europeas procedentes de
Argentina pasaron del 0.7% en 1995 al 0.5% en 2000. Por tanto, en
ambos paises, en el periodo en cuestion de referencia, hubo un ligero
descenso de los flujos comerciales bilaterales eurobrasilefios y
euroagentinos. Lo que si esta claro es que casi el total del comercio de
la UE con MERCOSUR, esta protagonizado por Bragilgentina.

Un dato importante para tener en cuenta la importancia de las rela-
ciones comerciales bilaterales UE-Brasil y UEémtina se halla en el
estudio de la participacion de la UE en el comercio exterior de las dos
principales economias del Cono Sur

Si bien se aprecia ostensiblemente la escasa relevancia de Brasil y
Argentina para el comercio exterior de la UE, por el contrario, se-obser
va la importancia que la UE, tiene para el comercio exterior tanto de
Brasil comoArgentina. En efecto, en el capitulo de las Exportaciones
brasilefias y @entinas hacia la UE en 1995 suponian, respectivamente
el 22% y el 16.4% respectivamente del total del comercio exterior de
los dos paises, mientras que en el afio 2000 las exportaciones de Brasil
y Argentina hacia la UE descendieron ligeramente en el caso de Brasil
hasta un 21.2%, mientras que se redujeron en el casgelatina hasta
un 10.7% del total de sus respectivos flujos comerciales exteriores.

Aunque la UE es importante para ambos paises del Conbayur
que sefialar que para Brasil, la UE es un mas importante socio comercial
que paraArgentina, esto al menos ostensiblemente para el capitulo de
las Exportaciones de los dos paises hacia la UE.

Tal afirmacion anterior también se puede ampliar al capitulo de las
Importaciones de Brasil Argentina procedentes de la UE, aunque de
manera mas suave que en el capitulo de las exportaciones. En efecto, en
el periodo 1995/2000 las importaciones brasilefiaggnéinas proce-
dentes de la UE ascendieron aproximadamente a casi un 20% en el caso
de Brasil y aun 17% en el casoAtgentina sobre el total de las Impor
taciones efectuadas por los dos paises latinoamericanos.

Tales cifras muestran, en términos generales, la importancia clave
gue la UE tiene para las economias de Brasibgntina, especialmen-
te en cuanto a la importancia de la UE para el comercio exterior de las
dos principales economias del MERCOSUR.

Para profundizar ain mas en las relaciones comerciales UE-Ar
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gentina y UE-Brasil, analizaremos a continuacion, caso por caso, tales
relaciones bilaterales, prestando especial importancia al estudio de cua-
les son los principales socios comerciales de la UE de los dos principa-
les paises del MERCOSUR.

En primer lugaren cuanto a las relaciones eugegutinas, hay que
hacer mencién del volumen de comercio exterigeatino, en el cual
hay que destacar la capacidad exportadgendéina en el periodo 2000-
2002, mientras que, debido principalmente a la crisis en el afio 2002 las
importaciones @entinas descendieron notablemente. Es por ello que
sean comprensibles los datos, especialmente los referidos al afio 2002,
en cuanto al indice de la tasa de cobertura comercial, del 276%, espe-
cialmente por la ya referida reduccion drastica de las importaciones. En
cualquier caso, en cualquiera de los 3 afios en cuestion 200842002
gentina mostraba un claro superavit comerdaimismo, en relacion
con el comercio exterior gentino en 2003, se observa la tendencia a
reducir drasticamente las importaciones, y a incrementar notablemente
las exportaciones, lo cual ha beneficiado al pais hermgeataro a
abordar la crisis econdmica en la cual ha estado inmerso, y cuyos efec-
tos aun perduran.

Hay que mencionar un hecho ostensible, como es el intenso inter
cambio comercial entre los principales motores econdémicos del
MERCOSUR, esto e#&rgentina y Brasil.

Respecto a los principales socios comercialéggientina, un dato
relevante es el relativo a la importancia de EEUU en cuanto socio co-
mercial deArgentina. En efecto, EEUU es el segundo socio comercial
deArgentina, tras el liderazgo indiscutible de Brasil. Como se observa,
en el capitulo de las exportacionegemtinas hacia la UE, tan sdlo un
pais, en este caso Espafia, ocupa el quinto lugar con un 4.1% de expor
taciones agentinas hacia el pais ibérico.

Por lo que respecta al capitulo de las importaciogestnas pro-
cedentes de la Union Europea, hay que decir que los principales socios
comerciales dArgentina son, por este ordédlemania, Italia y Espa-
fia. Pero sumados los indices de los tres paises, no se alcanzan las cifras
referidas a EEUU. Por tanto, tales datos han de suponer un reto para el
incremento de las relaciones comerciales de la Unién Europeéa-con
gentina.

Respecto al caso de Brasil, en cuanto a las relaciones comerciales
bilaterales de la principal economia del MERCOSUR con los Estados
Miembros de la Union Europea, hay que sefalar lo siguiente. En cuanto
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al comercio exterior brasilefio, hay que sefalar que Brasil ha experi-
mentado en el periodo en cuestion 2001-2003 un positivo incremento
de sus exportaciones, mientras que en tal periodo las importaciones se
han visto reducidadiodo ello explica la tasa de cobertura comercial
gque en cualquiera de los 3 afios considerados (2001-2003) superan el
100%, llegando al 144% en 2003.

Por lo que respecta especificamente a los principales socios comer
ciales de Brasil, hay que decir que los Estados Miembros de la UE son
con quienes Brasil tiene mayores relaciones comerciales. Un dato es abru-
mador en el comercio exterior brasilefio, y es la importancia de EEUU,
suponiendo ¥ del total del comercio exterior de la potencia regional sud-
americana. En cuanto a las relaciones comerciales brasilefias con los Es-
tados Miembros de la UE, hay que resaltar la importandéedeania en
el comercio exterior de Brasil, siendo el tercer socio comercial. Mas con-
cretamente, en el capitulo de las exportaciones, Brasil exporta principal-
mente, en el marco de la UE, ha&lamania, y en menor medida, hacia
Espafia (1.8% )Y en cuanto al capitulo de las importaciones brasilefias
procedentes de los Estados Miembros de la UE, hay que destaxar
se sefiald anteriormenteéilgmania, seguida de Francia, y en tercer lugar
a Espana ( 1.8% ). Por tanto, esta claro que los intereses comerciales de
Brasil en lo que se refiere a las relaciones comerciales bilaterales con los
Estados Miembros de la UE, se centran principalmeniéeemania, y en
menor medida en Francia y Espafia.

Hay que sefalapor tanto, que las relaciones comerciales bilatera-
les de los dos principales motores econémicos del MERCOSUR se con-
centran en EEUU, incluso por delante del total del comercio bilateral
Brasil-Argentina. En este marco de prioridades comerciales bilaterales,
Alemania es el primer socio comercial tanto para Brasil como¥para
gentina en cuanto al comercio bilateral con los Estados Miembros de la
UE. Ademas, otros Estados Miembros de la UE que figuran entre los
cinco principales socios comerciales de los dos principales paises del
MERCOSUR, son ltalia, Francia, y Espafa.

Un dato relevante, que no hay que pasar por alto, es la creciente
relevancia que esta tomando China como destino para las exportaciones
de Brasil yArgentina, ocupando el pais asiético el n° 4 de los principales
socios comerciales para los dos principales paises del MERCOSUR.

En definitiva, en tal marco de prioridades en las relaciones eomer
ciales bilaterales de Brasiirgentina, cuyo comercio con EEUU tiene
gran importancia y con un comercio bilateral hacia China en aumento,
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las relaciones comerciales de los dos paises sudamericanos con la Unién
Europea han de tender hacia la consolidacion y fortalecimiento. Es por
ello que eAcuerdo dAsociacion UE-MERCOSUR se consolida como

la mejor plataforma para incrementar el flujo de relaciones comerciales
con el fin de contrarrestar la atraccion norteamericana y asiatica para el
comercio de los dos motores econdmicos del MERCOSUR.

Por otra parte, como sabemos, tanto Brasil y especialdegen-
tina, han sufrido procesos de crisis econdmicas en sus respectivos pai-
ses que han conllevado un grado de inestabilidad politico-econémica
gue ha alejado la atraccion de la IED procedente de la Union Europea.

Respecto a la IED procedente de la UE hacia Brasibgntina,
observamos la espectacular evolucién experimentada en el periodo 1996-
2000. En efecto, Brasil recibio un total de 2.600 millones de euros en
1996, ascendiendo espectacularmente tal cifra en 1998 ( 17.700 millo-
nes de euros ), y llegando en 2000 a un total de 18.900 millones de euros
procedentes de la UE.

En cuanto argentina el incremento de la IED procedente de la
UE en la segunda mitad de los noventa cabe calificarse de espectacular
como en el caso brasilefio. En efeft@entina en 1996 recibio un total
de 6.100 millones de euros elevandose tal cifra paulatinamente hasta los
38.500 millones de euros en 2000. En el cagerdmo, hubo una
gravisima y aguda caida de la IED a partir del estallido de la crisis eco-
némica en diciembre de 2001.

Si bien cabe hablar del ascenso espectacular de la IED hacia Brasil
y Argentina procedente de la UE en el periodo 1996-2000, hay que
decir que durante el periodo 2001-2003 ha habido una fuerte reduccién
de la IED hacia Brasil irgentina, pasando el pais brasilefio de recibir
IED por valor de 22.500 millones de délares en 2001 a s6lo 9.100 millo-
nes de délares en 2003. En cuanfrgentina, los datos son terribles
puesto quérgentina pasé en 2001 de 3.200 millones de dolares de IED
a solamente 1.000 millones de ddlares en 2002, acabando tal periodo en
2003 con un proceso de desinversion en el pgénano, como conse-
cuencia de la grave crisis econdmica.

No obstante, tras las crisis econdémicas que han padecido Brasil y
Argentina, tanto en 2004 como en 2005 hay buenas perspectivas de cre-
cimiento econdémico en tales paises. Brasil, principal motor econémico
de MERCOSUR, tuvo en 2004 un crecimiento econdmico del 3.5%,
previéndose un crecimiento similar para el conjunto del afio X005.
Argentina también tiene unas buenas perspectivas de crecimiento eco-
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némico para el conjunto del afio 2005.

Por tanto, segun las previsiones de la Comision Eurbpegrica
Latina esta comenzando a salir de la fuerte crisis econdmica que ha
azotado buena parte de sus paises, no siendo excepciones ni Brasil ni
Argentina a las penurias econdmicas generales experimentddgasg-en
rica Latina. La Comision Europea sefialaba un 3.5% de crecimiento
economico para el conjunto Aenérica Latina en 2004 y una prevision
para el 2005 del 4.3%.

La actual situacion econdmica benigna en el marco de un favora-
ble clima de crecimiento econdmico mundial, repercutird positivamen-
te en el area del Cono SUEn este sentido ya se sefiala a Brasil como
una de las grandes potencias econémicas internacionales en el horizon-
te de 2050, con lo que ello supone para el afianzamiento, consolidacion
y futura ampliacion de MERCOSUR a otros paises de Sudamérica.

En tal contexto de salida de la crisis econémica tanto de Brasil
comoArgentina, con una situacion econémica de crecimiento en ambos
paises en el periodo 2004-2005, hay que subrayar la importancia del
Acuerdo Interregional désociacion UE-MERCOSUR, pues supondra
el apoyo de la Unién Europea, ampliada a 27 Estados Miembros desde
el 1 de enero de 2007, para promover las exportaciones y en general el
comercio de los paises hermanos latinoamericanos, con el fin de paliar
los efectos graves que han experimentado tras afios de crisis econdémica,
coadyuvando al desarrollo socioeconomico sostenible del conjunto de
paises que conforman MERCOSUR, en cuanto principal proceso de in-
tegracion econémica de Sudameérica.

4. LAS RELACIONES COMERCIALES DE LA UE CON
PARAGUAY Y URUGUAY

En este apartado estudiaremos la importancia de los Estados Miem-
bros de la UE en el comercio exterior de las dos menores economias del
MERCOSUR, las cuales han padecido una fuerte recesién en los ulti-
mos afios, causando un importante aumento tanto de la tasa de inflacion
como de la tasa de paro. En efecto, Paraguay y Uruguay en el periodo
2001-2003 han sufrido la crisis econdmica que también han padecido
tanto Brasil comérgentinaAsi, en el indice de crecimiento del PIB se
observa la fase de recesion que experimentd Uruguay en tal periodo,
aunque con una ligera recuperacion en 2003; mientras que Paraguay
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tuvo recesion econdmica en 2002, superando la recesion en 2003.

En cuanto a la tasa de inflacion en el periodo 2001-2003, se dispa-
ré tal indice macroecondmico hasta alcanzar casi el 20% en el caso de
Uruguayy el 14% en el caso de Paraguay en 2003; y en cuanto a la tasa
de paro urbano los datos son preocupantes pues tal indice esté cercano
al 20%.A todo esto, hay que afadir las siempre preocupantes cifras de
la Deuda Externa que en ambos paises es muy alta, especialmente en
Uruguay pues superaba en 2003 el 100% del PIB.

En tal contexto de crisis econémica de Paraguay y Urudagy
que sefalar lo siguiente en cuanto a las relaciones comerciales bilatera-
les de esos dos paises del MERCOSUR con la UE.

En primer lugarrespecto a las relaciones comerciales bilaterales
UE-Paraguayhay que decir que en cuanto al capitulo de las exportacio-
nes, la UE ha mermado sus exportaciones hacia Paraguay en el periodo
2001-2002, mientras que las exportaciones paraguayas hacia la UE tam-
bién se han visto drasticamente reducidas en tal bienio. Hay que sefalar
gue a pesar de esta evolucion negativa en el flujo comercial euro-para-
guayo, la UE sigue siendo el primer inversor en Paragiragste sen-
tido, en diciembre de 2003 la UE destino IED hacia Paraguay hasta
llegar al 62% del total de IED con destino hacia tal pais del MERCOSUR.

El comercio exterior paraguayo, muestra la siguiente evolucion.
Por un lado, en el periodo 2001-2003, se observa que ha aumentado el
capitulo de las exportaciones, mientras que han disminuido las importa-
ciones.

Pero a la hora de analizar qué importancia tienen los Estados Miem-
bros de la UE en el comercio exterior paraguayo, se observa lo siguiente.

Los dos principales socios comerciales de Paraguay son Brasil y
Argentina totalizando la mitad del comercio exterior de Paraguag-
tras que no hay ningun socio comercial paraguayo, que a su vez sea
Estado Miembro de la UE, y que esté entre los tres principales socios
comerciales de este pais sudamericano. Es notoria, por tanto, la fuerte
dependencia comercial de Paraguay respecto de los dos principales
motores economicos de MERCOSUR, afectandole especialmente a Pa-
raguay la evolucion econdmica que tengan Bra&ilgentina. En rela-
cién con Espafia, hay que sefialar que ocupa el décimo séptimo lugar en
cuanto a las exportaciones paraguayas y el numero 5 en cuanto a las
importaciones procedentes de Espafia, datos que han de suponer un reto
para el incremento de las relaciones comerciales Espafa-Paraguay

En segundo lugaen cuanto a las relaciones comerciales bilatera-
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les UE-Uruguay en el periodo 2001-2002 hay que sefialar lo siguiente:

en cuanto al capitulo de las exportaciones de la UE hacia Uruguay en el
periodo mencionado, se observa la reduccion de las mismas, mientras
gue si se incrementaron en tal periodo las importaciones europeas
procedates de Uruguay

Hay que afiadir que la UE destino6 IED hacia Uruguay por valor de
2.000 millones de euros en 2002. Pero en cuanto a las relaciones co-
merciales bilaterales, hay que sefalar lo siguiente; en primey hayar
gue hacer mencion del marco general de crisis y recesién econémicas
gue ha padecido Uruguay en los ultimos afies.marco de crisis
macroeconomica ha llevado a un fuerte descenso de las importaciones
de Paraguaymientras que las exportaciones en el periodo 2001-2003
no han conseguido despegar definitivamente.

A pesar de tales datos desfavorables para la intensificacion de las
relaciones comerciales bilaterales UE-Paraguayque mencionar cua-
les son los dos principales Estados Miembros de la UE con los que Uru-
guay mantiene relaciones comerciales, no debiendo olvidar que los prin-
cipales socios comerciales bilaterales de Uruguay son los dos motores
principales del MERCOSUR, Brasifygentina, y en tercer lugar EEUU.
Pero, especificamente, en cuanto a los principales socios comunitarios
de Uruguayhay que mencionarAlemania y Espafa.

Alemania ocupaba el cuarto destino de las exportaciones urugua-
yas, mientras que Espafa ocupa un modesto séptimo Ragdo que
respecta al capitulo de las importaciones, Espafia ocupaba el quinto lu-
gar. Por tanto, podemos definir los intereses prioritarios del comercio
exterior de Uruguay centrados en el area intrarregional del MERCOSUR,
lo cual muestra, como en el caso de Paraguay los efectos negativos que
ejercen las desestabilizaciones econdmicas en las dos principales eco-
nomias del MERCOSUR.

5. LAS RELACIONES COMERCIALES DE LA UE CON
VENEZUELA COMO NUEVO ESTADO MIEMBRO DEL
MERCOSUR

Venezuela se ha convertido en el quinto pais miembro de pleno
derecho del MERCOSUR, a raiz de la firma del Protocokdtiesion
firmado en Caracas el 4 de julio de 2006, y habiendo participado en la
Cumbre del MERCOSUR, celebrada en CérdoBegéntina ) miem-
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bro de pleno derecho.

Como sabemos/enezuela sufrié un fallido intento de golpe de
Estado en 2002, que tras fuertes desavenencias politicas, llevo a la cele-
bracién del referéndum revocatorio presidencial el 15 de agosto de 2004,
el cual fue ganado por el Presidente Hugo Chavez. Por tanto, el marco
politico general de cierta inestabilidad ha repercutido negativamente en
Venezuela, en los indices macroeconomidesezuela, en 2001 tuvo
un crecimiento del PIB del 2.8%, para sufrir una estrepitosa recesion
del -8.9% del PIB en 2002 y del -10.4% en 2003. El PIB venezolano tras
los funestos sucesos de 2002 y sus perniciosos efectos macroeconémicos,
paso de 126.000 millones de ddélares en 2001 a 84.000 millones de déla-
res en 2003, mientras que la tasa de inflacion fue del 31% en 2003, y la
tasa de paro llegd en el mismo afio al 21%. En cuanto a la IED mundial
con destino &enezuela, la crisis politica de 2002 motivo la caida brus-
ca de la IED hacia el pais andino, pasando de 3.400 millones de ddlares
en 2001 a sélo 1.300 millones de ddlares en 2002, aunque se recupero
algo en 2003 ( 3.300 millones de dolares ).

Por tanto,Venezuela afronta uno de los desafios claves para su
futuro, al haber sufrido una crisis sociopolitica, y también econémica de
colosales magnitudes. En el marco politico, en diciembre de 2006, fue
reelegido para su segundo mandato el Presidente Hugo Chavez. En el
contexto econoémico, los recursos naturales, especialmente el petrdleo
venezolano, y el alza de los precios del crudo, ha de redundar en benefi-
cio para la salida de la crisis econémica venezolana.

En la actual fase de relanzamiento del proceso de integracién eco-
némica del MERCOSUR, ya con cinco miembros de pleno derecho,
Venezuela ha de contribuir a la profundizacién institucional y al logro
de los objetivos econdmico-comerciales en el proceso de integracion
del MERCOSUR.

En cuanto al comercio exterior ¥enezuela, hay que sefialar que
la fuerte crisis econdmica padecida enezuela en los ultimos afos,
especialmente desde 2002, desembocd en un descenso brusco de las
importaciones venezolanas en el periodo 2001-2003, mientras que las
exportaciones casi no se han resentido, debido a la importancia del pe-
trleo en cuanto producto clave para el comercio exteridedezuela.

EnVenezuela hay una cierta dependencia comercial respecto de la
potencia estadounidense, en cuanto primer socio comercial del pais
andino. Per&/enezuela si cuenta entre sus principales socios comercia-
les bilaterales a algunas de las principales economias de AslJEn
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el capitulo de las exportaciones venezolaf@snania y Brasil ocupan

el cuarto y quinto lugar de las exportaciones venezolanas, mientras que
en el capitulo de las importaciones, Italia es un importante suministra-
dor haciavenezuela, ocupando este pais el tercer puesto en cuanto a las
importaciones venezolanas.

En definitiva, la ampliacion del MERCOSURVanezuela ha de
redundar positivamente para la celebraciérAdekerdo deAsociacion
Interregional entre la Union Europea y el MERCOSUR, con el fin de
lograr un Espacio Interregional que supere los legitimos intereses eco-
némico-comerciales pero que apueste por unos objetivos finales , como
dijo el Presidente gentino, Nestor Kirchner en la Cumbre del
MERCOSUR en Cérdoba en julio de 2006, en los que primen el lema
del derecho a la integracion pero con miras a la consecucion de una
disminucién de la pobreza y las desigualdades sociales. Es en el logro
final de estos objetivos en el que se ha de enmarcar el Aceslo de
Asociacion Interregional de la Union Europea con el “nuevo”
MERCOSUR de cinco Estados sudamericanos.

6. CONCLUSIONES

El presente articulo se centra en el estudio de las relaciones comer
ciales de la Union Europea con el principal proceso de integracion eco-
némica en Sudamérica como es el MERCOSUR ampliado a 5 Estados
Miembros, tras la adhesion ¥enezuela en 2006.

El andlisis de las relaciones comerciales UE-MERCOSUR se ha
realizado no desde un analisis estatico de las relaciones comerciales
eurolatinoamericanas, sino en un analisis dinamico de tales relaciones
comerciales en el marco general de la realizacién Alsdeiacion Es-
tratégica Birregional Eurolatinoamericana.

El Proceso de Rio, iniciado en 1999 (Primera Cumbre
Eurolatinoamericana ) diseflaba un ambicioso proyecto general
birregional con el fin de implementar hssociacion Estratégica
Birregional Unién Europedmérica Latina y el Caribe. El llamado
Proceso de Rio tiene el objetivo general relativo a la voluntad de la
Unién Europea de incrementar las clasicas relaciones de cooperacion
con el fin de tender hacia uAsociacion Estratégica Birregional. Ob-
viamente, la finalidad de la misma no sélo se centra en los aspectos
econdmicos, sino que la UE trata de exportar las dimensiones propias
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del modelo europeo a nivel birregional.

La Union Europea, ampliada a 27 Estados Miembros desde el 1 de
enero de 2007, es consciente de su potencial econdmico y de seria cre-
dibilidad mundial en cuanto actor internacional y potencia civil global.
Por ello la UE intenta coadyuvar al desarrollo sostenible y solidario de
los paises latinoamericanos.

Como sabemos, los objetivos disefiados en la Declaracion de Rio
en la Primera Cumbre Union Europ@apérica Latina y el Caribe de
1999 han sido desarrollados y en algunos casos implementados en el
periodo que va desde la Cumbre de Rio, y posteriormente en las Cum-
bres Eurolatinoamericanas de Madrid ( 2002 ), Guadalajara ( México,
2004 ) yViena ( 2006 ). La celebracion de tales eventos multilaterales
es uno de los signos mas palpables de la credibilidad del proyecto
birregional de realizar lAsociacion Estratégica Union Européané-
rica Latina y el Caribe.

A nivel del andlisis de las relaciones comerciales de la UE con
MERCOSUR, eAcuerdo Interregional d&sociacion ha de permitir la
consolidacion y sostenibilidad de la nueva fase de crecimiento y expan-
sion econdmica del nuevo MERCOSUR de cinco Estados Miembros.

Hay que sefalar que el MERCOSUR esta en una nueva etapa de
relanzamiento de su proceso de integracién econémica, en un marco de
sintonia politica de los respectivos Gobiernos. EIl afianzamiento de
relaciones de la UE con MERCOSUR no sélo se ha de valorar en térmi-
nos cuantitativamente econémico-comerciales, de por si una dimension
clave, sino también en el apoyo de la Union Europea a la profundizacion
del proceso de integracion del MERCOSUR.
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