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En este trabajo se contrasta empiricamente la capacidad de los
determinantes propuestos por la teoria para explicar la variacion
por paises de los indices bilaterales de comercio intraindustrial
(total, horizontal y vertical) de cinco paises europeos (Espafa,
Francia, Alemania, Italia y Reino Unido). Tras presentar ila meto-
dologia empleada para distinguir el comercio intraindustrial verti-
cal y horizontal se presentan los resultados de la aplicacién a los
cinco paises. Asimismo, se proponen y contrastan diferentes
hipdétesis explicativas, sin seguir un tnico modelo tedrico, de la
variabilidad entre paises de los indices de comercio intraindustrial.
Se concluye, entre otras cosas, que una parte sustancial de la
variabilidad puede ser explicada por dichas hipdtesis.

Palabras clave: comercio intraindustrial (total, vertical y horizon-
tal), variabilidad entre paises.

1. INTRODUCCION

El objetivo de este trabajo es contrastar empiricamente la capacidad
gue tienen los determinantes propuestos por la teoria para explicar la
variacion por paises de los indices bilaterales de comercio intraindustrial
(Cll) -total, horizontal y vertical- de los principales paises europeos
(Espafa, Francia, Alemania, Italia y Reino Unido) con sus principales
socios comerciales.

Este trabajo desarrolla uno anterior del mismo autor (Carrera, 1997)
en el que se realizaba una contrastacion anédloga a la aqui perseguida,
aunque circunscrita al caso espafol. Este estudio pretende comprobar la

* El autor agradece la financiacién recibida del Proyecto CICYT SEC97-1369.
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solidez de los resultados alli obtenidos, a saber, la existencia de efectos
positivos estadisticamente significativos de la renta per capita, el tamafio
del mercado vy la existencia de fronteras comunes y efectos negativos
igualmente significativos de las diferencias de renta per cépita y tamafho
de los mercados y de la distancia entre los paises que comercian.

En este estudio se han utilizado los datos de comercio que facilita
EUROSTAT en la base de datos COMEXT, en su publicacién en CD-ROM:
EUROSTAT (1996), que recoge el comercio segun la clasificacion TARIC
con distintos niveles de desagregacion, siendo la maxima disponible la de
8 digitos'. Se han extraido los datos correspondientes a 1995 del comer-
cio bilateral de Espafa, Francia, Alemania, Italia y Reino Unido con sus 50
principales socios comerciales con una desagregacion a ocho, seis y cua-
tro digitos de la TARIC? Se han seleccionado aquellos paises que suponi-
an como minimo el 0,2 por 100 del comercio total de la Unién Europea y
que dan cuenta del 94 por 100 del comercio total de la misma, porcentaje
gue para los 5 paises aqui considerados oscila entre el 95,8 de Alemania
y el 91,7 del total del comercio de Espana.

El nivel de comercio intraindustrial se ha medido utilizando el /ndice
de Grubel y Lloyd sin corregir debido al convencimiento de la inadecua-
cién de las correcciones que introducen otros indices® y a la més extendi-
da utilizacién de este procedimiento. Dicho indice mide el grado de sola-
pamiento de los flujos comerciales; es, por tanto, una medida relativa que
informa del porcentaje que supone el comercio que se solapa sobre el
total del comercio.

La expresion del indice de Grubel y Lloyd para cada una de las parti-
das del comercio se obtiene del siguiente modo:

GL=[1-((X,- M, )X+ M;))T%100
y para el comercio en general:
GL=[1-((S, /X, - M,IE, (X,+M,))]*100

donde X. y M. hacen referencia a las exportaciones e importaciones del
pais i de! prod’ucto i. El indice varia entre 0 y 100, tomando valor 0 en el
caso de que todo el comercio sea de tipo interindustrial y valor 100 si todo
el comercio es intraindustrial.

(1) Se han tomado datos de 5 Paises declarantes, con 50 socios comerciales, en 1 afio, para
mas de 15.000 partidas, de dos flujos {exportacidén e importacién) en dos tipos de unida-
des (monetarias y fisicas), lo cual hace un total de mas de 15 millones de datos. Manrique
Martin Pascual participé de manera activa, diligente y eficaz en la elaboracién de esta
informacioén.

(2) Debe senalarse que dicha estadistica ofrece el comercio de Espafa sin incluir Ceuta y
Melilla y las Islas Canarias, que a efectos estadisticos y de politica comercial tienen un
tratamiento distinto.

(3) Véase Vona (1991).
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El trabajo se estructura en dos partes. La primera parte aborda la dis-
tincion entre comercio intraindustrial vertical y horizontal, explicando
brevemente la metodologia propuesta por Greenaway, Hine y Milner
(1994) y presentando las caracteristicas basicas de los resultados de la
aplicacion de dicha metodologia al comercio de los cinco paises; en la
segunda se enumeran las principales hipdtesis propuestas para explicar
la variabilidad entre paises de los indices de comercio intraindustrial, se
presenta las variables construidas para aproximar dichas hipodtesis y se
expone los resultados de las regresiones efectuadas para contrastar la
capacidad de estas hipotesis para explicar la variabilidad entre paises de
los indices de Cll: total, horizontal y vertical.

2. COMERCIO INTRAINDUSTRIAL HORIZONTAL Y VERTICAL

La existencia en la literatura de una distincion entre dos tipos de dife-
renciacion de productos, una horizontal cuando las diferentes variedades
se caracterizan por distintos atributos (en el sentido de Lancaster) y otra
vertical cuando las distintas variedades ofrecen diversas calidades o
niveles de servicio, ha llevado a Greenaway, Hine y Milner (1994) a pro-
poner una metodologia para intentar distinguir entre Cll vertical y ClI
horizontal, en funcién del tipo de diferenciacién presente en los flujos
comerciales.

Dicha metodologia, desarrollada a partir del trabajo de Abd-el-
Rahman (1991), permite calificar el comercio intraindustrial bilateral entre
dos paises como horizontal o vertical en funcién de los valores unitarios
de exportacién e importacion.

La distincién tiene importancia porque el impacto de una expansion
del comercio sobre la industria en términos de coste de ajuste y reasig-
nacion de factores entre sectores, puede ser mayor si existe una especia-
lizacion intraindustrial vertical, en la que el pais exporte las variedades de
baja (alta) calidad e importe las de alta (baja) calidad, que pueden estar
producidas con diferentes combinaciones de factores, a diferencia de lo
gue sucede en el comercio intraindustrial horizontal®. El ajuste en presen-
cia de Cll vertical tendria, por tanto, parecidas caracteristicas que el que
se produce en presencia de comercio interindustrial. Recuérdese que los
productos diferenciados verticalmente, que presentan diferencias de cali-
dad y de precios, se producen con distintas tecnologias y contenidos fac-
toriales®. Por lo que no habria verdadero Cll en el intercambio cruzado de
este tipo de bienes si éste se define como comercio de bienes que no
puede ser explicado por la teoria de las proporciones factoriales.

(4) La teoria supone que en los bienes diferenciados horizontalmente que forman un
“grupo” existe una sustituibilidad perfecta entre los factores utilizados en la produccion
de distintas variedades y, por tanto, los costes de ajuste de un cambio de variedad son
minimos.

(5) Véase, por ejemplo, el modelo de Falvey y Kierzkowski (1987).
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En este trabajo se ha medido el comercio intraindustrial horizontal y
vertical existente en el comercio espafnol de manufacturas en 1995
siguiendo a Greenaway, Hine y Milner (1994)¢. Al igual que en dicho tra-
bajo, se utiliza el valor unitario como aproximacién del precio de los pro-
ductos comerciados que, a su vez, se supone que aproxima la calidad de
los productos: a mayor precio, mayor calidad’. Se comparan los valores
unitarios de exportacién e importacidn y si la diferencia entre ambos es
superior al 15 por 100® se supone que los bienes intercambiados tienen
distintas calidades y que por tanto el comercio cruzado que exista sera de
tipo vertical. Si por el contrario, los valores unitarios de los bienes inter-
cambiados difieren en menos de un 15 por 100, se supone que los bienes
tienen la misma calidad y se considera de tipo horizontal.

Es decir, partiendo de la expresion del indice de Grubel y Lloyd y sien-
do j los productos e i cada uno de los socios comerciales de un pais, el
valor del indice del Cil horizontal en el comercio bilateral con un pais i:

GLH=I(S,, (X #M, X,-M)/(%, (X,+M,))]*100 vi*
tal que 0.87 < (VUX VUM,)<1.15

donde Xij y M, hacen referencia a las exportaciones e importaciones con

destino u origen en el pais i del producto jy VUXij y VUM, son, respecti-
vamente, los valores unitarios de exportacion e importacion del bien jcon
el pais i. )

El Cll vertical se calcula con la misma férmula, cambiando tan sdlo las
condiciones del sumatorio:

GLV=I(S,. (XM, -[X,-M S, (X,+M,))1¥100 ¥,
tal que (VUX,/VUM,) < 0.87 6

(VUX /VUM,) >1.15

Greenaway, Hine y Milner han propuesto también diferenciar el Cli
vertical en dos partes, el de baja y el de alta calidad. Para un pais sera Cll

(6} Recienternente se ha propuesto otra metodologia, véase Fontagné y Freudenberg (1997),
que no se diferencia de la aqui empleada en la manera de separar el Cli vertical del hori-
zontal sino porque consideran que el conjunto del comercio en una partida es intrain-
dustrial si el indice de Grubel y Lloyd es superior a 18 por 100 (o lo que es lo mismo, si
las importaciones son mas de un 10 por 100 de las exportaciones o viceversa) e interin-
dustrial en caso contrario. En este trabajo se sigue a Greenaway, Hine y Milner {1994)
porgue, aun con todas las limitaciones que entrafa su metodologia, se considera mas
adecuada por incorporar menos elementos arbitrarios.

(7) El primero de los supuestos parece bastante discutible porque en el valor unitario influi-
ran elementos como descuentos por cantidades o los pesos de los envases y embalajes.
Sin embargo, aunque seria posible obtener mejores aproximaciones de la calidad de
algunos productos concretos - via el anélisis de las elasticidades de demanda o de los
precios hedénicos- no existe otra manera viable de aproximar la calidad del conjunto de
los productos intercambiados. Una discusion de estos problemas puede encontrarse en
el propio trabajo de Greenaway et al. (1994).

(8) Porcentaje arbitrario que se supone deberia recoger los costes de fletes y transportes.
Greenaway, Hine y Milner (1994) utilizan también un 25 por 100 de diferencia en los pre-
cios para contrastar la consistencia de las mediciones y obtienen resultados similares en
los ejercicios de regresidn sobre los determinantes del ClI.
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vertical de baja calidad aquel en el que las exportaciones tengan un pre-
cio menor que las importaciones:

GLVB=I(S,. (XM, -X,-M J/Z, (X,+M,)]*100 vi*
tal que (VUX,/VUM,) < 0.87

y vertical de alta calidad aquel en el que el precio de las exportaciones
supere al de las importaciones:

GLVA=I(S,. (X, #M, X,-M A, (X +M))I*100 Vi* tal que (VUX,/VUM,) >1.15

En los cuadros A1 a Ab del anexo pueden encontrarse los valores
obtenidos para los cinco paises con cada uno de sus b0 socios. No es
el objeto principal de este trabajo la presentacidon exhaustiva de las
caracteristicas de estos valores, por lo que, Unicamente se senalaran
algunos rasgos basicos: el primero es que, dentro del Cll, el de tipo ver-
tical es predominante en la inmensa mayoria de los casos, indepen-
dientemente del nivel de Cll total, de la renta o de cualquiera de las
variables utilizadas en este estudio. Este predominid del comercio
intraindustrial vertical queda evidenciado en el grafico 1, en el que la
mayor parte de los puntos se encuentran por debajo de la diagonal
principal, lugar geométrico que les corresponderia si hubiese igualdad
entre ambos valores.

Gréfico 1
TIPOS DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL
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El segundo se refiere a la relativa igualdad en el reparto del Cil verti-
cal entre el de baja y alta calidad (siempre desde el punto de vista del pais
declarante). Esto queda de manifiesto en el gréfico 2, en el que la mayo-
ria de los puntos se sitlan de manera aparentemente aleatoria en torno a
la diagonal principal.

Grafico 2
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El tercero es la existencia de elevados niveles de correlacién, estadis-
ticamente significativos, entre el nivel de Cll total y cada uno de los tipos
de Cll que han sido definidos: horizontal, vertical, vertical de alta calidad
y vertical de baja calidad (cuadro 1).

Cuadro 1

CORRELACIONES ENTRE INDICES BILATERALES DE Cli POR PAISES
SEGUN TIPO DE DIFERENCIACION
{calculados con una desagregacion a 8 digitos de la clasificacion TARIC)

(n=245) Cll total Cll horizontal Cll vertical Cll v. alta
Cll horizontal 0.862
* ¥
Cll vertical 0.968 0.714
* % * %
Cll vertical-alta 0.848 0.642 0.869
* % * % * %
Cli vertical-baja 0.841 0.605 0.875 0.521
* % * % * % * %

No existen diferencias relevantes entre estos coeficientes y los que resultan de la utiliza-
ci6n de indices calculados con una desagregacion de 4 6 6 digitos de la clasificacion taric.

Fuente: Elaboracion propia.
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3. DETERMINANTES NACIONALES DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL BILATERAL

Debe sefalarse, en primer lugar, que no existe una unica teoria
del Cll, sino que coexisten diferentes modelos con distintos supues-
tos y diversas hipdtesis que no han sido integradas en modelos aca-
bados.

Por una parte estan los modelos basados en la competencia mono-
polistica, que incorporan distintos supuestos sobre la demanda®, que han
tratado de explicar el comercio cruzado de bienes diferenciados horizon-
talmente. De estos modelos se desprende una serie de hipotesis cohe-
rentes que tratan de explicar algunos de los efectos de las caracteristicas
de los paises en el nivel de Cll: la diferencia en dotacion de factores y en
gustos, el tamafo medio de los paises y la diferencia de tamafos. Todas
estas hipotesis han obtenido un apoyo concluyente en las contrastacio-
nes empiricas.

Recientemente, y al hilo de las metodologias propuestas para medir !a
importancia del comercio intraindustrial vertical y horizontal en el total
del comercio intraindustrial, se ha renovado el interés por los modelos,
que como el de Falvey y Kierzkowski (1987), tratan de explicar el comer-
cio cruzado de bienes diferenciados verticalmente {producidos con distin-
tas tecnologias).

Adicionalmente, se han sugerido otras hipdtesis que no han recibido
un tratamiento formalizado pero que también han obtenido buenos resui-
tados en las contrastaciones empiricas. Tal es el caso de la distancia entre
los paises que comercian, la existencia de fronteras comunes o el menor
nivel de barreras comerciales existentes entre paises que pertenecen a un
mismo esquema de integracion.

En Carrera (1996) puede encontrarse una revisién de los ejercicios
empiricos que han tratado de verificar la capacidad explicativa de las
hipotesis propuestas para explicar la variabilidad entre paises de los indi-
ces de Cll, con un andlisis de las aproximaciones de las hipotesis utiliza-
das y de los resultados obtenidos.

A continuacion se enuncian las ocho principales hipdtesis sugeridas
en la literatura para explicar la variabilidad entre paises de los indices de
comercio intraindustrial que han tenido algun tipo de apoyo empirico, con
una breve explicacion de su fundamentacion y la aproximacion empleada
en este trabajo:

{9) La existencia de una demanda global de variedades diferentes se puede conseguir de dis-
tintas maneras. Krugman (1979} y Dixit y Norman {1980) suponen que los consumidores
individuales maximizan individualmente su bienestar cuando consumen el mayor nums-
ro de variedades distintas. Por su parte, Lancaster (1980) supone que los gustos y las pre-
ferencias individuales son diferentes y se distribuyen de una manera uniforme entre
todas las posibles combinaciones de caracteristicas que puede tener el bien, al calcular
la demanda agregada aparece la preferencia por la diversidad.
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- hipotesis 1) El nivel de Cll estd positivamente correlacionado con el
nivel de desarrollo.

Esta hipdtesis ha sido defendida con dos tipos de razonamientos, uno
que hace referencia a factores de demanda y otro que remite a conside-
raciones de oferta.

Lancaster (1980) plantea que un nivel méas alto de desarrollo econé-
mico da lugar a una demanda mas diversificada, que incluye distintas
variedades diferenciadas horizontalmente dentro de cada uno de los dis-
tintos grupos de bienes, permitiendo el desarrollo del CII.

Desde consideraciones de oferta, Loertscher y Wolter (1980) plantean
que un nivel de desarrollo superior implica la existencia de un sector
industrial mas avanzado y con mayor capacidad de innovacién y diferen-
ciacion de su produccion. Esta diferenciacion podrd ser tanto vertical
como horizontal.

La dificultad para deslindar la influencia separada de estas dos inter-
pretaciones ha llevado a que, en la mayoria de los estudios empiricos, se
haya utilizado la renta per capita para aproximar esta hipdtesis, con inde-
pendencia de si tienen mas importancia los factores de demanda que los
de oferta o viceversa. En este estudio se ha aproximado el nivel de desa-
rrollo econémico con la media de las estimaciones del PNB per capita de
1994 de cada par de paises segun la Paridad del Poder Adquisitivo
(MEDPNBCP) ofrecidas por el Banco Mundial,

Las dos siguientes hipdtesis remiten a la misma aproximacién, una
desde el plano de la oferta y otra desde la demanda.

- hipotesis 2) El nivel de Cll esta correlacionado negativamente con las
diferencias en las estructuras de las demandas.

El modelo de Lancaster (1980) parte de considerar que las demandas
de los paises son simétricas y estdn homogéneamente distribuidas en el
espectro de posibles combinaciones de las caracteristicas del bien dife-
renciado horizontalmente. Si se rompe este supuesto y las demandas de
cada uno de los paises estan concentradas en puntos diferentes del espec-
tro, esto dara lugar a la especializacion de las empresas nacionales en las
combinaciones de las caracteristicas, también nacionales, y se producira
un bajo nivel de Cll. En Linder (1961), la desigual distribucioén de la renta
dentro de cada uno de los paises que comercian da lugar a la existencia de
una demanda de bienes de diferentes calidades o diferentes niveles de
sofisticacion (diferenciados verticalmente). Cuanto mayor sea la similitud
de las rentas mayor serd el nimero de variedades para las que puede
haber intercambio cruzado al existir demanda en los dos paises.

(10) Véase Informe sobre el Desarrollo Mundial 1996, p. 220-221. En las pp. 257-258 de ese
informe pueden encontrarse las notas técnicas que especifican el procedimiento segui-
do para su célculo.
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- hipétesis 3) El nivel de Cll esta correlacionado negativamente con las
diferencias en la dotacidén de recursos.

Los modelos 2*2*%2 (2 factores de produccién, 2 paises y 2 bienes con
distinta intensidad factorial) muestran que, en el caso de que la dotacién
de factores sea dispar, se desarrollaran procesos de especializacion pro-
ductiva distintos dando lugar a un comercio de tipo interindustrial, de
acuerdo con los planteamientos de Heckscher-Ohlin (Dixit y Norman,
1980; Helpman, 1981; Helpman y Krugman, 1985).

El modelo de Falvey y Kierzkowski {(1987) trata de explicar el comercio
cruzado de bienes diferenciados verticalmente, sin necesidad de recurrir a
estructuras de mercado imperfectas. Parte de que los paises poseen diferen-
tes tecnologias, que utilizan distintos contenidos factoriales y generan pro-
ductos de distintos niveles de calidad y de una demanda en la que los indivi-
duos de un pais tienen diferentes niveles de renta y demandan bienes de dife-
rentes calidades. En este marco, estos autores plantean que el efecto de los
cambios en las dotaciones de factores seran ambiguos, porque existen efec-
tos de signos opuestos (efectos sobre la renta y sobre la distribucién de la
renta). No obstante, caso de existir una presuncion, ésta serd que domine el
efecto del cambio en los niveles de renta y que, por tanto, mayores diferen-
cias en la renta estaran acompanadas de una menor proporcion de comercio
intraindustrial, en la linea de lo que esperaba Linder (1961).

En los ejercicios empiricos se observa una utilizacién ambigua de la
diferencia de renta per capita, que se emplea tanto para recoger la influen-
cia de las diferencias en la estructura de las demandas, como las de la
dotacion de factores. Para aproximar ambas hipdtesis se han construido
dos variables que recogen el efecto de las diferencias entre las rentas de
cada par de paises. Una primera recoge las diferencias absolutas entre los
PNBs per capita de 1994 aludidos anteriormente, de los cinco paises euro-
peos y sus socios comerciales (ABSPNBPC)", utilizando los datos del
Banco Mundial. La segunda (BALPNBPC) es la medida de desigualdad
relativa propuesta por Balassa (1986a)'?. Su formula es:

BAij=1+((w In w+ {(1-w)In (1-w)) / In2)
siendo:
w=(PNB]/pobj)/((PNBj/pobj)+(PNBk/pobk))

donde PNBj se refiere al PNB del paisjy F’obj a la poblacion de dicho pafs.
Esta es una medida de desigualdad relativa®™ que no se ve afectada por

(11) Siguiendo el proceder del estudio de Loertscher y Wolter (1980).

(12) Esta medida ofrece valores que varian entre 0 y 1, independientemente de los valores
absolutos que tome la renta per cépita.

(13) Al ser una medida relativa ofrece valores diferentes para, por ejemplo, el comercio de
Espafa con Estados Unidos y Marruecos, porque a pesar de que el primero tenia, apro-
ximadamente, 10.000 dolares mas de renta per cépita que Espafia y el segundo 10.000
menos, la renta per capita de EE.UU. es el doble que la espafola en tanto que ésta UGlti-
ma es 4 veces la de Marruecos.
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las unidades de medida. Es una funcién convexa de w que toma valores
entre 0 y 1y es simétrica en torno a un eje situado en 0.5, de esta mane-
ra, resulta indiferente cual sea el pais escogido para figurar en el nume-
rador del cociente w.

- hipotesis 4) El nivel de Cll esta correlacionado positivamente con el
tamano medio de los mercados de los paises que comercian.

El modelo de Lancaster (1980) muestra que el nimero de variedades
dentro de un “grupo de bienes” que son producidas en una economia -en
equilibrio, en presencia de economias de escalas y con una distribucién
homogénea de las preferencias en el espectro de posibles variedades- es
tanto mayor cuanto mayor es el tamahno de su mercado doméstico, por lo
gue cabe esperar una mayor especializacion comercial intraindustrial en
una economia cuanto mayor es el tamafo del mercado. En este trabajo se
ha aproximado esta hipdtesis utilizando las medias de los PIBs corres-
pondiente a 1994 de cada par de paises analizados que ofrece el Banco
Mundial™,

- hipotesis 5) El nivel de comercio intraindustrial estd negativamente
correlacionado con las diferencias en el tamario de los mercados de los
paises que comercian.

En el modelo de Helpman (1981) se plantea que si los dos paises tie-
nen el mismo ratio capital/trabajo, el mayor volumen de comercio intrain-
dustrial tiene lugar cuando los paises tienen el mismo tamafo. En esta
situacion, si se produce una desigualdad en el tamano de los mercados,
el nivel de Cli disminuye.

Para este estudio, se han construido dos aproximaciones de la desi-
gualdad; una primera ha consistido en el valor absoluto de la diferencia
entre los PIB de los paises que comercian {(ABSPIB). También se ha cons-
truido una variable utilizando la medida de desigualdad de Balassa apli-
cada a los respectivos PIBs de los socios comerciales (BALPIB).

- hipdtesis 6) El nivel de Cll estad negativamente correlacionado con la
distancia entre los paises que comercian.

Fischer, Dornbusch y Schmalensee (1989) sitian los costes de trans-
porte como uno de las tres fuerzas interrelacionadas (junto con las eco-
nomias de escala y la preferencia por la diversidad) de las que depende el
comercio intraindustrial. La preferencia por la diversidad da lugar a que
los paises que estan préximos realicen comercio intraindustrial. La dis-
tancia afiade costes que dificultan el comercio de productos diferencia-
dos. A los consumidores de paises distantes les gustaria consumir varie-
dades extranjeras, pero los coste de transporte son suficientemente altos
como para que exista poco comercio intraindustrial. El comercio intrain-

(14) Véase Informe sobre el Desarrollo Mundial 1996, pp. 242-243.

128




REVISTA ASTURIANA DE ECONOMIA - RAE N° 15 1999

dustrial adquiere una gran importancia sobre todo cuando la estrecha
proximidad y la ausencia de restricciones al comercio crean mercados
muy integrados™. En este trabajo se ha construido una variable (DISTAN-
Cl) que recoge la distancia en kilometros entre las capitales de cada uno
de los cinco paises y las capitales de sus socios comerciales’.

- hipotesis 7) £l nivel de Cll estd positivamente correlacionado con la
existencia de fronteras comunes.

Grubel y Lloyd {1975), en su busqueda pionera de factores explicati-
vos del Cli, indicaron la posibilidad de existencia de comercio intraindus-
trial en las zonas cercanas a la frontera como respuesta a ventajas de loca-
lizacién; en paises extensos y en localizaciones cercanas a la frontera,
debido a los costes de transporte, puede suceder que sea més barato con-
sumir una variedad de un producto de una empresa extranjera situada
cerca de la frontera que el de una empresa nacional alejada de dicha zona.
Por ello, se ha construido una dummy que toma el valor 1 para los inter-
cambios de paises que comparten fronteras y 0 en el resto de los casos
(FRON), como en Loertscher y Wolter (1980) y Balassa y Bauwens (1987},
entre otros.

- hipétesis 8) El nivel de Cll estd negativamente correlacionado con el
nivel de las barreras al comercio.

La fundamentacion de esta hipdtesis presenta importantes lagunas.
Gray (1973) sugirié que el comercio intraindustrial estd correlacionado
negativamente con la altura de los aranceles. Falvey {(1981) plante6 también
la existencia de una relacion inversa entre el volumen del comercio intrain-
dustrial y el nivel de los aranceles y de las restricciones al comercio en
general. Sin embargo, la cuestion no es si la proteccion afecta al volumen,
gue es una relacion ya probada por los modelos de gravedad, sino si afec-
ta al nivel de comercio intraindustrial. Por otra parte, puede decirse que los
problemas de fundamento de la hipotesis no han impedido la obtencidn de
buenos resultados en los ejercicios empiricos que contrastan la perspectiva
nacional de esta hipdtesis, que sugiere que los paises mas abiertos presen-
taran mayores niveles de Cll. Para este trabajo se ha construido una dummy
que toma valor 1 cuando los socios comerciales de los paises analizados
pertenecen también a la Unién Europea, tratando de aproximar el menor
nivel de barreras al comercio existente entre los miembros de dicho esque-
ma de integracion. Esta aproximacion aparece, entre otros, en los trabajos
de Loertscher y Wolter (1980) y Balassa y Bauwens (1987).

Debe tenerse en cuenta que algunas de las hipdtesis expuestas ante-
riormente presuponen una diferenciacion horizontal de los productos
(como las relativas al tamafo de los mercados y sus diferencias), otras

(15) Véase Fischer et al (1989), pp. 867-868 y Hummels y Levinsohn (1993), p. 446.

(16) Para elio se ha empleado la base de datos del programa informatico PC GLOBE 4.0 ©
1991 PC Globe Inc., Tempe, Arizona, EE.UU.
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son aplicables con ambos tipos de diferenciacion (nivel de desarrollo %
diferencias de estructura de demandas y de dotacién de factores) y otras
no especifican si la diferenciacion es de uno u otro tipo (fronteras, distan-
cias y demas barreras al comercio).

En el cuadro 2 se sintetizan las variables construidas para explicar la
variabilidad por paises del ClI, con la hipétesis a la que hacen referencia y
el signo esperado del efecto de dichas variables. El analisis de la correlacion
existente entre estas variables explicativas revela una elevada asociacion
de la variable que recoge la renta per capita (MEDPNBCP) con el resto de
variables de renta y tamafio del mercado que impide su utilizacién conjun-
ta (vease el cuadro A6 del anexo). La dummy que recoge la pertenencia a
un mismo esquema de integracién aparece estrechamente asociada con
otras variables de manera que se ha optado por no utilizarla. También se
observa una alta correlacidn entre la variable que aproxima el tamano del
mercado {(MEDPIB) y la que recoge el valor absoluto de las diferencias de
tamano (ABSPIB). En las estimaciones ha habido que prescindir de 7 paises
porque el Banco Mundial no ofrecia estimaciones de su renta per capita con
Paridad del Poder de Compra, por lo que se utilizaran sélo 43 paises”.

No existe acuerdo en la literatura acerca del procedimiento éptimo de
estimacion de las ecuaciones explicativas de la variabilidad de los indices
de CII. El desacuerdo viene dado por la naturaleza de la variable depen-
diente, que toma valores comprendidos entre 0 y 1, es decir, es una varia-
ble truncada o limitada. Este truncamiento provoca que, cuando se utili-
zan funciones lineales y lineales logaritmicas, no existan garantias de que
el valor generado a partir de la ecuacidn de regresion esté también limi-
tado dentro del recorrido de la variable dependiente.

En este trabajo se va a seguir la opcion utilizada en Balassa (19864,
1986b), Balassa y Bauwens (1987), Farifas y Martin (1988), Stone vy Lee
(1995) y Martin y Orts (1995): consiste en la estimacién de una funcion
logistica por Minimos Cuadrados No Lineales (MCNL) porque dicha fun-
cion genera valores comprendidos entre 0 y 1. La ecuacion estimada es:

il

Gl =1/ (1+ e ™)

donde la variable dependiente GL, es el indice sin corregir de Grubel y
Lioyd y X, es un vector que comprende una seleccién de las variables
explicativas que han sido presentadas anteriormente.

Se expondran a continuacion los resultados de las regresiones efectua-
das para contrastar la capacidad que tienen las hipétesis planteadasante-
riormente para explicar la variacion entre paises del indice total de Cll medi-
do con una desagregacion a 8 digitos de la TARIC (véase cuadro 3). Se

(17} Los paises excluidos por la no disponibilidad de datos de renta per cépita con paridad
de poder de compra han sido: Eslovaquia, Argelia, Libia, {ran, Emiratos Arabes Unidos,
Taiwan y Hong Kong.
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Cuadro 2
VARIABLES EXPLICATIVAS DE LA VARIABILIDAD POR PAISES
DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

S
Hipotesis Variable Descripcion es;::grg%o
1) NIVEL DE DESARROLLO ~ MEDPNBCP  Media de los PNB per cépita +
ECONOMICO de cada uno de los pares de
paises socios comerciales segun
Paridad de Poder de Compra (PPC)
2) DIFERENCIAS EN ABSPNBCP  Valor absoluto de la diferencia
LA ESTRUCTURA DE entre los PNB per capita segun PPC
LAS DEMANDAS de cada par de socios comerciales
3) DIFERENCIAS EN BALPNBCP  Medida de Balassa de
LA DOTACION DE la desigualdad de los PNBs
RECURSOS per cépita segtn PPC
4) TAMANO DE MEDPIB Media de los PIB de cada +
1.OS MERCADQS par de socios comerciales
5) DIFERENCIA DE TAMANO ~ ABSPIB Valor absoluto de la diferencia
DE LOS MERCADQS entre los PIB de cada par de socios
comerciales
BALPIB Medida de Balassa de
la desigualdad de los PIB de cada
par de socios comerciales
6) DISTANCIA DISTANCI  Distancia en kilometros entre
las capitales de cada uno de
los paises europeos y la de cada
uno de sus socios comerciales
7) FRONTERAS COMUNES ~ FRON Dummy que toma valor 1 +
en los casos de un par de paises
que comparten una frontera
8) BARRERAS AL COMERCIO DUMUE Dummy que toma valor 1 +
en los paises que pertenecen
ala UE-15

‘Fuente: elaboracién propia.

han introducido seis conjuntos de variables explicativas. Los dos primeros
incluyen la renta per cépita y otras variables con las que no mantiene altos
niveles de asociacion. En el resto se prescinde de la renta per capita y se
introducen el resto de aproximaciones. El tercero y cuarto incluyen la
medida absoluta de la desigualdad entre rentas per capita y el quinto y el
sexto la medida relativa de Balassa. En todas las estimaciones impares se
omiten las variables que recogen la influencia de la distancia y la existen-
cia de fronteras comunes, que son incluidas en las estimaciones pares para
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Cuadro 3
REGRESIONES POR MINIMOS CUADRADOS NO LINEALES
INDICE DE Cll BILATERAL TOTAL. TARIC 8 DIGITOS
{cinco principales paises europeos con 42 socios comerciales)

n=210 (1) (2) (3) (4) (5) (6)
CONSTANTE -4.06 -3.14 -1.27 -1.09 -1.35 -1.79
* * * * *

MEDPNBCP 166E-4 129E-4
* *

BALPNBCP -4.82 -2.23
* *
ABSPNBCP -8.99E-5 -3.82E-5
* *
MEDPIB 341E-7 574E-7 275E-7 5.29E-7
* * * *
BALPIB -0.72 -0.77 -0.40 -0.83 -0.58 -0.83
* * * * *
DISTANCI -9.21E-5 -1.84 E-4 1.79 E-4
* * *
FRON 0.48 0.49 0.50
* * *

R? corregido 0.476 0.685  0.386 0.737 0.388 0.750

* Significativo al 95 por 100.
Fuente: elaboracién propia.

comprobar su capacidad para incrementar la parte de la varianza explicada.
La dummy construida para aproximar la pertenencia a un mismo esquema
de integracién no se ha utilizado porque presentaba un elevado nivel de
correlacién el resto de variables; por parecidas razones se ha excluido la
medida absoluta de la desigualdad de tamano de los mercados.

Todas las variables utilizadas obtienen los signos esperados y niveles
de significatividad satisfactorios. Ademads es relevante que algunos de los
conjuntos de variables muestran una alta capacidad explicativa, llegan-
dose a valores en torno al 75 por 100. Los resultados respaldan las hipé-
tesis presentadas mas arriba, que por otra parte, son las que han obteni-
do un apoyo solido en otras verificaciones empiricas. Véase, por ejemplo,
Loertscher y Wolter (1981), Balassa (1986a), Balassa y Bauwens (1987) y
Del Rio (1994). Los resultados obtenidos tampoco se diferencian de los
obtenidos en Carrera (1997) para el caso espafnol. Resulta llamativo el
aumento de capacidad explicativa que se aprecia cuando se incluyen la
distancia y la dummy de fronteras comunes, efecto, que sin embargo, ha
aparecido en otros trabajos previos como los de Del Rio (1994), para el
comercio intracomunitario, y Carrera (1997), para el espafol. Estos resul-
tados reafirman el interés de la hipotesis propuesta, entre otros, por
Fischer, Dornbusch y Schmalensee (1989}, aiin cuando no encuentre facil
acomodo en los modelos formalizados.
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Para dar un paso mas en la comprobacion de la solidez de los resulta-
dos presentados se han realizado dos ejercicios. El primero consiste en la
repeticion de las regresiones presentadas con un conjunto mas reducido
de paises, relativamente mas homogéneo, como el formado por los 15 pai-
ses de la Unidn Europea, que a efectos de estadisticas de comercio son
s6lo 14 porque Luxemburgo aparece unido con Bélgica (cuadro 4). Se trata
de comprobar si los resultados se ven influidos por la consideracién de
paises en desarrollo, con los que existen niveles muy bajos de comercio
intraindustrial. Los resultados obtenidos han sido atin mejores en términos
de capacidad explicativa, alcanzandose, en algunos casos, valores por
encima del 85 por 100. La mayor homogeneidad de la renta de los paises
considerados da lugar, sin embargo, a que las diferencias de las rentas per
capita no sea, en varias de las regresiones, estadisticamente significativa.

El segundo de los ejercicios ha consistido en el célculo de los coeficien-
tes de correlacién simple de los indices de comercio intraindustrial con cada
una de las variables explicativas propuestas. El sentido de esta aproxima-
cion viene dado por la critica de Leamer y Levinsohn (1995), también reco-
gida por Greenaway y Tortensson (1997) sobre la dificultad de interpretacion
de los coeficientes de correlacién parcial, como los expuestos mas arriba, en
presencia de varios modelos de ClI distintos y algunos no coincidentes. En
este marco, no esta claro qué variables se deben incluir como variables de
control y, de ahi, el problema para interpretar los coeficientes planteado por
estos autores. En el cuadro 5 se pueden encontrar los coeficientes de corre-
lacién simple, tanto para en conjunto de 210 pares de paises considerado en
el primer conjunto de regresiones, como para los 65 pares del segundo.

Cuadro 4
REGRESIONES POR MINIMOS CUADRADOS NO LINEALES
iNDICE DE CHl BILATERAL TOTAL. TARIC 8 DIGITOS
(cinco principales paises europeos con los paises de la UE)
n=65 (n (2) (3) (4) (5) (6)

CONSTANTE -4.18 -1.32  -1.37 -0.72 -1.44 -0.69
* * * * * *

MEDPNBCP 2.00 E-4 6.84 E-b
* *

BALPNBCP -8.95 -1.63
*
ABSPNBCP -4.61E-5 -1.72 E-b
MEDPIB 8.61E-7 6.23E-7 8.84E-7 6.08E-7
* * * *
BALPIB -1.30 -1.34  -0.93 -1.08 -0.87 -1.08
* * * * * *
DISTANCI -4.95 E-4 -5.31 E-4 -5.18 E-4
* * *
FRON 0.32 0.25 0.25
* * *

R?corregido 0.585 0.790 0.659 0.863 0.663 . 0.861

* Significativo al 95 por 100.
Fuente: elaboracion propia.
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i Cuadro 5
. INDICES DE CORRELACION SIMPLE DEL
INDICE DE Cll BILATERAL TOTAL. TARIC 8 DIGITOS

5 UE con 42 paises 5 UE con 13 UE

MEDPNBCP 0.67** 0.61%*
BALPNBCP -0.47** -0.44%*
ABSPNBCP -0.50** -0.45 **
MEDPIB 0.41*%* 0.71%*
BALPIB -0.22%* -0.59**
ABSPIB 0.21** -0.05
DISTANCI -0.44%* -0.69**
FRON 0.54%* 0.51%*
DUMUE 0.56%* -

** Significativo al 99 por 100.
Fuente: elaboracion propia.

Los significativos, y en ocasiones elevados, coeficientes obtenidos, siem-
pre con el signo esperado, permiten confirmar, una vez mas, las relaciones
propuestas por la teoria y, ademas, comprobar que ni los signos ni la signifi-
catividad de los coeficientes asociados a las variables explicativas utilizadas
en los ejercicios anteriores se ven afectados por su utilizacion conjunta, cuan-
do se controla la existencia de la correlacion entre variables explicativas.

En este trabajo se han utilizado fas mismas variables para tratar de
explicar la variacion entre paises de los indices de Cll horizontal, ya que la
mayoria de las hipdtesis propuestas provienen de los modelos de com-
petencia imperfecta que suponen un tipo de diferenciaciéon horizontal de
los productos. Se utilizan también similares combinaciones de variables
explicativas que, ya se sefal6é anteriormente, estan restringidas por la
existencia de correlacidn entre las variables explicativas. Los resultados
de las regresiones pueden encontrarse en el cuadro 6.

Como cabia esperar, los resultados son analogos a los obtenidos para el
Cll total en términos de signos vy significatividad de los pardmetros, si bien
se observa una disminucidn en la capacidad explicativa de las regresiones
propuestas™, Estos resultados son similares a los obtenidos por Greenaway,
Hine y Milner (1994) para el caso inglés y Carrera (1997) para el espafiol.

Por otra parte, ya se ha dicho que la teoria del comercio intraindust-
rial se encuentra todavia en desarrollo, particularmente en lo referente a
la explicacion del comercio intraindustrial en presencia de diferenciacion
vertical. Hay modelos, como el ya citado de Falvey y Kierzkowsky (1987)
que proponen, aunque con cautelas, la existencia de relaciones causales
de igual sentido a las ya avanzadas para el comercio intraindustrial

(18) También se obtiene similares resultados cuando se replican los dos ejercicios de com-
probacién planteados anteriormente para el comercio total. Sus resultados no se inclu-
yen para ahorrar espacio, pero estan disponibles mediante peticion al autor.
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Cuadro 6
REGRESIONES POR MINIMOS CUADRADOS NO LINEALES
INDICE DE CII BILATERAL HORIZONTAL. TARIC 8 DIGITOS
{cinco principales paises europeos con 42 socios comerciales)

n=210 (1) (2) (3) (4) (5) (6)
CONSTANTE -5.01 -3.06 -2.51 -2.48 -2.58 -2.49
* * * * * *

MEDPNBCP 1.40 E-4 5.38 E-6
* *

BALPNBCP ' 638  -1.94
* *
ABSPNBCP -9.41 E-5 -1.93 E-5
*
MEDPIB 213 E-7 5.67E-7 1.62E-7 5.42E-7
* * * *
BALPIB 141 151 -1.05 122  -124  -1.17
DISTANCI -1.93 E-4 -2.92 E-4 -2.85 E-4
* * *
FRON 0.59 0.47 0.47
* * *

R? corregido 0.268  0.531 0.237 0.602 0.250 0.611

* Significativo al 95 por 100.
Fuente: elaboracion propia.

horizontal. Por ello, en este trabajo se han utilizado también las misma
variables ya presentadas para explicar la variacion de los niveles de ClI
vertical en el comercio de los 5 principales paises europeos con sus mayo-
res socios comerciales (cuadro 7).

Audn cuando el estado incipiente de los desarrollos tedricos en este
campo imponga ciertas dosis de prudencia, la muy elevada correlacion
del indice de Cil vertical con el indice de Cli total (0.97) y los resultados
obtenidos en este ejercicio empirico -de igual signo que los de
Greenaway, Hine y Milner (1994) y Carrera (1997)- induce a pensar que las
explicaciones de la variacion entre paises del Cll con diferenciacion verti-
cal son similares a las ya propuestas anteriormente para el Cll horizontal
(ya se ha dicho que éste es el tipo de diferenciacion que suponen los
modelos del Cll basados en la competencia imperfecta). En particular, los
resultados obtenidos refuerzan la hipdtesis planteada por Falvey y
Kierzkowsky (1987) en el sentido de que mayores diferencias de renta per
capita implicarian menor comercio intrindustrial vertical®.

(19) Una vez mas, se utilizan también similares combinaciones de variables explicativas que,
ya se sefalo anteriormente, estan restringidas por la existencia de correlacion entre las
variables explicativas.

(20) También en este caso, por idénticas razones, se omiten los resultados de los dos ejer-
cicios de comprobacidn planteados anteriormente para el comercio total, que ofrecen
resultados muy proximos a los presentados para el comercio total. Sus resultados estan
disponibles mediante peticion al autor.
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Cuadro 7
REGRESIONES POR MINIMOS CUADRADOS NO LINEALES
INDICE DE CIli BILATERAL VERTICAL. TARIC 8 DIGITOS
{cinco principales paises europeos con 42 socios comerciales)

n=210 (1) (2) (3) (4) (5} (6)
CONSTANTE -4.38 -3.66 -1.73 -1.59 -1.81 -1.62
* * * * * *

MEDPNBCP 1.58 E-4 1.31E-4
* *

BALPNBCP 437 -2.22
* *
ABSPNBCP -8.29 E-5 -3.96 E-5
* *
MEDPIB 3.32E-7 5.32E7 270E-7 4.91E-7
* * * *
BALPIB 053 -053 023 -053 040 -0.55
* * * * *
DISTANCI 7.87 E-5 -1.56 E-4 -1.55 E-4
* * *
FRON 0.28 0.33 0.34
* * *

RZcorregido 0.505 0.673 0.409 0.717 0.405 0.731

* Significativo al 95 por 100.
Fuente: elaboracion propia.

4, CONCLUSIONES

En este trabajo se presenta una medida de los niveles de Cil presen-
tes en el comercio bilateral de los cinco principales paises de la Unién
Europea con sus 50 mayores socios comerciales, abordando la distincion
entre Cll vertical y horizontal, segin la metodologia de Greenaway, Hine
y Milner (1994), segun la diferencia de precios unitarios entre los produc-
tos exportados e importados. Ademads, se ha separado el Cll vertical en
funcion de que el pais declarante, exporte el bien de inferior (menor valor
unitario) o superior calidad (mayor valor unitario).

Esto ha permitido observar el predominio del Cll vertical sobre el hori-
zontal, un reparto relativamente aleatorio del Cll vertical entre el de baja
y el de alta calidad y unos elevados niveles de correlacion entre los dis-
tintos tipos de Cll medidos, es decir, existe una correlacidn significativa y
muy alta entre el Cll total y los niveles de Cll vertical y horizontal.

El trabajo ofrece una contrastacion de las principales hipdtesis pro-
puestas para la explicacidon de la variacion por paises del Cll. Se han pre-
sentado las principales hipotesis que han tenido respaldo en otros ejer-
cicios empiricos, pudiéndose comprobar que algunas hipdtesis son suge-
ridas por modelos diferentes que suponen distintas formas de diferen-
ciacion y se han construido aproximaciones de las hipotesis. La no exis-
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tencia de una uUnica teoria del Cll -ya que conviven diversos modelos con
supuestos diferentes (principalmente sobre el tipo de diferenciacion de
los productos y la forma de modelizar la preferencia por la diversidad)
junto a hipétesis que no han podido ser modelizadas- ha determinado el
uso de conjuntos de variables explicativas elegidos en funcion de la no
existencia de elevados niveles de correlacién entre las variables, sin
seguir explicitamente un Gnico modelo.

Los ejercicios de regresion han demostrado que una parte sustancial
(hasta tres cuartas partes) de la variacion entre paises de los indices de
Cli total del comercio bilateral de los principales paises de Europa puede
ser explicada por estas hipotesis tedricas. Ademas se han realizado, con
resultados satisfactorios, dos ejercicios de comprobacién adicionales,
uno destinado a confirmar la estabilidad de los signos y la significativi-
dad de los coeficientes al trabajar con un conjunto restringido de paises
mas homogéneo y otro que ha tenido por objeto el estudio de los coefi-
cientes de correlacion simple entre las variables explicativas y la variable
a explicar.

Similares resultados se han obtenido al aplicar los mismos conjuntos
de variables a la explicacién de la variacion por paises del Cll horizontal.
Estos resultados son esperables dado que los modelos explicativos del Cli
més conocidos suponen que el tipo de diferenciacién existente entre los
bienes objeto de ClI es horizontal. Estos resultados refuerzan los ya obte-
nidos por Greenaway, Hine y Milner (1994) y Carrera (1997).

Finalmente, aunque la teoria del Cll con diferenciacion vertical esta en
desarrollo, se han aplicado los mismos conjuntos de variables a la expli-
cacion de la variacion entre paises del Cil vertical con resultados muy
similares a los obtenidos con el Cll total ~hecho esperable dada la muy
elevada correlacion entre ambos indices-. Los resultados son similares a
los obtenidos en trabajos empiricos anteriores que han estudiado estas
relaciones, como los citados anteriormente, y refuerzan la existencia de
una relacién causal inversa entre Cll vertical y diferencia de dotacién fac-
torial, es decir, a mayor diferencia en la dotacidn factorial, menor nivel de
Cll vertical, como la propuesta por Falvey y Kierzkowsky (1987), e igual a
la propuesta por los modelos explicativos del Cll horizontal y verificada
por los ejercicios empiricos.
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ANEXO

i Cuadro A1

INDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

BILATERAL POR TIPO DE DIFERENCIACION

ESPANA
Porcentajes sobre el total™

Pais Cli Total Horizontal Vertical Vertical-alta Vertical-baja
FRANCIA 0,359 43,7 55,7 18,6 37,2
BELG.-LUXBG. 0,255 31,9 66,9 23,5 43,4
HOLANDA 0,197 22,5 75,3 27,7 47,6
ALEMANIA 0,381 28,2 71.3 18,2 53,0
ITALIA 0,290 30,6 68,4 34,5 33,9
REINO UNIDO 0,304 29,6 68,9 19,4 49,5
IRLANDA 0,081 25,4 63,3 20,7 42,6
DINAMARCA 0,110 19.8 73,4 211 52,2
GRECIA 0,034 23,3 64,8 30,7 34,1
PORTUGAL 0,263 34,1 65,1 411 24,0
ESPANA
NORUEGA 0,033 56 84,7 27,2 57,5
SUECIA 0,124 7.9 88,0 17,4 70,6
FINLANDIA 0,029 9,4 81,6 36,2 45,5
AUSTRIA 0,128 17,7 78,4 14,0 64,4
SUIZA 0,154 14,8 77,6 21,9 55,7
TURQUIA 0,044 46,2 51,7 32,1 19,7
POLONIA 0,064 12,4 85,9 79,2 6,7
REP. CHECA 0,145 6,3 91,6 85,2 6,4
ESLOVAQUIA 0,027 39,9 59,3 47,9 11,5
HUNGRIA 0,017 20,6 72,1 49,3 22,8
RUMANIA 0,010 2,3 94,9 59,9 35,1
RUSIA 0,004 1.4 83,1 66,7 16,4
ESLOVENIA 0,016 52,8 40,8 29,3 1.5
MARRUECOS 0,039 13,1 85,2 67,5 17.8
ARGELIA 0,005 18,8 80,8 77,5 3.3
TUNEZ 0,027 4,9 93,9 42,2 51,8
LIBIA 0,000 0,0 100,0 100,0 0,0
EGIPTO 0,008 11,6 82,8 55,7 27,1
REP. SUDAFRICANA 0,028 8,7 85,8 68,4 17.3
EE.UU. 0,149 14,1 82,9 23,8 59,2
CANADA 0,078 50,1 42,4 14,7 27,7
MEXICO 0,070 24,8 71,3 27,7 43,6
BRASIL 0,039 8,3 89,9 69,2 20,7
ARGENTINA 0,050 4,0 94,6 7.3 87,3
IRAN 0,002 0,0 92,0 58,7 33,3
ISRAEL ’ 0,052 9,2 82,7 18,0 64,7
ARABIA SAUDI 0,006 2,6 92,2 81,5 10,7
EMIRATOS AU, 0,015 8,5 82,4 71,1 11.3
INDIA 0,022 18,3 62,4 48,0 16,4
TAILANDIA 0,022 10,1 82,8 57,6 25,2
INDONESIA 0,009 21,3 62,6 55,5 7.0
MALASIA 0,013 34 91,3 40,0 51,3
SINGAPUR 0,076 1,7 95,3 17,1 78,1
CHINA 0,020 6,4 89,8 76.8 13,0
COREA DEL SUR 0,043 15,1 80,3 32,6 47,7
JAPON 0,183 45,7 52,2 38,8 13.4
TAIWAN 0,056 5,6 86,9 59,7 27,2
HONG KONG 0,064 20,3 55,6 40,6 15,0
AUSTRALIA 0,026 7,0 83,8 44,8 39,0

(1) Los porcentajes no suman 100 porque en algunos flujos comerciales no se ofrecen datos sobre
el peso de las mercancias comerciadas y en esos casos no se puede distinguir qué tipo de
comercio intraindustrial existe.

Fuente: elaboracion propia.
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. Cuadro A2

iNDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

BILATERAL POR TiPO DE DIFERENCIACION
FRANCIA

Porcentajes sobre el total

Pais Cll Total Horizontal Vertical Vertical-alta Vertical-baja
FRANCIA

BELG.-LUXBG. 0,439 39,2 60,4 37,9 22,5
HOLANDA 0,354 23,6 75,1 36,4 38,7
ALEMANIA 0,546 34,7 64,9 35,9 29,1
ITALIA 0,383 32,6 66,7 45,4 21,3
REINO UNIDO 0,464 44,7 53,9 27,9 26,0
IRLANDA 0,142 15,8 78,9 43,8 35,1
DINAMARCA 0,226 23,9 71.3 33,7 37,6
GRECIA 0,103 28,8 62,3 41,8 20,6
PORTUGAL 0,208 30,5 66,7 46,0 20,7
ESPANA 0,398 38,9 60,7 41,1 19,6
NORUEGA 0,082 10,6 83,9 32,0 51,9
SUECIA 0,224 16,5 80,2 36,7 43,5
FINLANDIA 0,165 26,6 70,6 23,7 46,9
AUSTRIA 0,271 45,8 50,9 31,3 19,6
SUIZA 0,371 25,6 70,4 19,6 50,8
TURQUIA 0,266 20,3 78,4 72,5 5,9
POLONIA 0,104 14,3 80,4 67,7 12,7
REP. CHECA 0,147 10,7 84,9 59,0 25,9
ESLOVAQUIA 0,089 43,2 53,0 31,3 21,8
HUNGRIA 0,117 13,7 83,3 53,4 29,9
RUMANIA 0,140 19,6 79,6 72,5 7.1
RUSIA 0,097 78,0 21,5 5,3 16,2
ESLOVENIA 0,206 38,0 58,6 12,1 46,4
MARRUECOS 0,104 7.4 90,6 20,6 70,0
ARGELIA 0,055 91,6 8,1 5,9 2,1
TUNEZ 0,162 5,5 89,6 22,8 66,7
LIBIA 0,010 0,0 93,9 86,6 7.3
EGIPTO 0,052 29,6 53,5 31,3 22,2
REP. SUDAFRICANA 0,153 5,6 83,8 73,9 9,9
EE.UU. 0,433 31,0 67,4 46,2 21,2
CANADA 0,157 26,6 67,1 41,3 25,8
MEXICO 0,218 71,5 27,2 17,0 10,2
BRASIL 0,084 11,1 84,1 27,7 56,4
ARGENTINA 0,061 22,3 75,4 59,2 16,2
IRAN 0,245 0,0 99,3 1,7 97,6
ISRAEL 0,124 17,2 74,9 34,3 40,6
ARABIA SAUDI 0,254 75,5 21,1 2,4 18,7
EMIRATOS A.U. 0,234 26,1 : 66,9 38,5 28,4
INDIA 0,095 15,1 71,6 33,5 38,1
TAILANDIA 0,055 9,2 60,1 34,2 25,9
INDONESIA 0,039 10,9 83,3 40,9 42,4
MALASIA 0,033 10,0 69,9 48,1 21,8
SINGAPUR 0,169 22,4 71,1 52,3 18,8
CHINA 0,040 6,1 85,6 74,4 11,2
COREA DEL SUR 0,102 24,0 64,4 50,0 14,5
JAPON 0,156 15,3 79,7 44,5 35,2
TAIWAN 0,109 4,8 82,1 64,4 17,8
HONG KONG 0,089 3,4 73,6 57,9 15,7
AUSTRALIA 0,070 6,1 76,0 44,3 31,8

(1) Los porcentajes no suman 100 porque en algunos flujos comerciales no se ofrecen datos sobre
el peso de las mercancias comerciadas y en €sos casos no se puede distinguir qué tipo de
comercio intraindustrial existe.

Fuente: elaboracién propia.
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i Cuadro A3
INDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL
BILATERAL POR TIPO DE DIFERENCIACION

ALEMANIA
Porcentajes sobre el total'™®

Pais Cll Total Horizontal Vertical Vertical-alta Vertical-baja
FRANCIA 0,494 38,9 60,8 36,9 24,0
BELG.-LUXBG. 0,412 28,9 70,5 25,0 45,5
HOLANDA 0,411 36,0 63,6 34,2 29,5
ALEMANIA

ITALIA 0,307 25,5 74,1 49,9 24,3
REINO UNIDO 0,395 28,1 71,3 44,3 27,0
IRLANDA 0,185 12,2 82,2 16,8 65,4
DINAMARCA 0,258 23,5 75,8 42,4 33,4
GRECIA 0,088 18,7 79,0 50,7 28,4
PORTUGAL 0,148 33,6 64,9 36,9 28,0
ESPANA 0,300 35,8 63,9 45,1 18,9
NORUEGA 0,146 29,6 68,7 43,3 25,4
SUECIA 0,221 17,1 82,1 36,3 45,8
FINLANDIA 0,152 14,3 84,6 49,2 35,4
AUSTRIA 0,361 24,9 74,9 43,0 31,9
SUIZA 0,439 23,5 75,8 26,5 49,3
TURQUIA 0,073 9,8 87,3 68,9 18,4
POLONIA 0,166 11,9 87,7 75,6 12,1
REP. CHECA 0,346 21,1 78,5 70,3 8,2
ESLOVAQUIA 0,174 14,8 84,4 71,7 12,7
HUNGRIA 0,296 15,9 83,7 49,8 33,9
RUMANIA 0,102 46,1 52,4 38,2 14,2
RUSIA 0,050 11 86,4 67,4 19,0
ESLOVENIA 0,175 10,6 87,9 70,1 17,8
MARRUECOS 0,016 16,0 73,6 30,2 43,3
ARGELIA . 0,007 15,6 78,5 13,8 64,7
TUNEZ 0,125 23,2 74,8 13,4 61,3
LIBIA 0,002 0,0 61,6 46,7 14,9
EGIPTO 0,017 6,3 86,3 60,6 25,8
REP. SUDAFRICANA 0,064 8,5 89,0 57,9 31,1
EE.UU. 0,355 13,2 86,0 45,8 40,2
CANADA 0,150 6,7 90,3 59,0 31,4
MEXICO 0,118 8,1 89,9 48,5 41,4
BRASIL 0,094 10,2 88,4 68,8 19,6
ARGENTINA 0,016 12,0 80,3 33,7 46,6
IRAN 0,008 6,4 88,2 75,2 12,9
ISRAEL 0,147 10,2 79,9 37,2 42,7
ARABIA SAUD{ 0,012 26,8 66,7 37,5 29,3
EMIRATOS A.U. 0,031 10,6 59,7 23,0 36,7
INDIA 0,051 10,8 81,4 57,4 24,0
TAILANDIA 0,061 3,0 77,2 52,9 24,3
INDONESIA 0,019 8,3 83,7 46,7 37,0
MALASIA 0,192 43,6 54,7 24,8 29,9
SINGAPUR 0,161 9,6 87,0 46,3 40,7
CHINA 0,051 4,8 91,8 85,4 6,5
COREA DEL SUR 0,104 17,5 78,8 64,9 13,9
JAPON 0,237 9,4 89,4 64,9 24,5
TAIWAN 0,093 7,6 88,0 70,6 17,4
HONG KONG 0,101 11,0 77,6 60,4 17,2
AUSTRALIA 0,060 1,5 83,7 47,6 36,1

(1) Los porcentajes no suman 100 porque en algunos flujos comerciales no se ofrecen datos sobre
el peso de las mercancias comerciadas y en esos casos no se puede distinguir qué tipo de
comercio intraindustrial existe.

Fuente: elaboracién propia.
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i Cuadro A4
iNDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL
BILATERAL POR TIPO DE DIFERENCIACION

ITALIA
Porcentajes sobre el total™

Pais Cli Total Horizontal Vertical Vertical-alta Vertical-baja
FRANCIA 0,368 35,0 64,4 21,9 42,5
BELG.-LUXBG. 0,233 28,4 70,2 31,7 38,6
HOLANDA 0,246 23,3 75,4 31,4 43,9
ALEMANIA 0,359 24,1 75,5 25,4 50,2
ITALIA

REINO UNIDO 0,330 18,7 79,3 31,7 47,6
IRLANDA 0,101 5,6 90,0 51,9 38,1
DINAMARCA 0,147 11,8 84,1 28,9 55,2
GRECIA 0,087 48,0 53,1 35,7 17,4
PORTUGAL 0,139 20,4 77,7 53,0 24,7
ESPANA 0,299 44,7 54,7 30,4 24,4
NORUEGA 0,073 8,3 88,6 27,2 61,5
SUECIA 0,181 9,8 87,4 21,5 65,9
FINLANDIA 0,094 7,1 89,6 37,7 52,0
AUSTRIA 0,215 19,5 78,7 29,0 49,7
SUIZA 0,280 17,0 79,7 18,7 61,0
TURQUIA 0,125 16,9 82,6 46,1 36,4
POLONIA 0,144 35,3 64,1 52,6 11,5
REP. CHECA 0,134 13,3 85,0 67,7 17,3
ESLOVAQUIA 0,083 28,0 70,5 43,4 27,1
HUNGRIA 0,145 20,6 78,6 40,1 38,5
RUMANIA 0,099 18,4 80,7 44,7 36,0
RUSIA 0,020 5,4 91,7 70,8 20,9
ESLOVENIA 0,209 31,2 67,7 46,8 20,9
MARRUECOS 0,032 14,8 67,0 23,8 43,2
ARGELIA 0,009 8,4 90,9 78,1 12,8
TUNEZ 0,063 12,0 86,6 20,1 66,5
LIBIA 0,016 54,7 44,4 42,5 1,9
EGIPTO 0,062 55,0 42,9 20,2 22,7
REP. SUDAFRICANA 0,012 12,1 85,3 56,5 28,8
EE.UU. 0,261 9,4 87,5 27,7 59,8
CANADA 0,100 7,6 82,1 21,0 61,1
MEXICO 0,057 8,8 85,0 36,4 48,6
BRASIL 0,056 9,2 86,4 54,6 31,9
ARGENTINA 0,027 12,0 54,9 20,0 34,9
IRAN 0,007 48,1 49,0 40,5 8,5
ISRAEL 0,065 16,2 80,6 22,0 58,6
ARABIA SAUDI 0,007 6,5 86,9 50,1 36,8
EMIRATOS A.U. 0,031 5,0 91,7 23,7 68,1
INDIA 0,053 8,1 86,3 41,3 45,1
TAILANDIA 0,050 4,7 76,3 29,6 46,7
INDONESIA 0,024 27,4 66,8 46,5 20,4
MALASIA 0,040 3,3 88,2 62,2 26,0
SINGAPUR 0,073 5,4 86,8 26,6 60,1
CHINA 0,070 24,8 72,6 63,1 9,5
COREA DEL SUR 0,090 20,2 77.1 50,9 26,2
JAPON 0,153 9,0 88,6 44,1 44,4
TAIWAN 0,120 1.1 85,4 56,9 28,5
HONG KONG 0,061 3,1 81,8 64,0 17,8
AUSTRALIA 0,035 11,4 81,7 31,2 50,5

(1) Los porcentajes no suman 100 porque en algunos flujos comerciales no se ofrecen datos sobre
el peso de las mercancias comerciadas y en €sos casos no se puede distinguir qué tipo de
comercio intraindustrial existe.

Fuente: elaboracién propia.
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Cuadro A5

iNDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL
BILATERAL POR TIPO DE DIFERENCIACION

REINO UNIDO

Porcentajes sobre el total™

Pais Cll Total Horizontal Vertical Vertical-alta Vertical-baja
FRANCIA 0,411 33,8 65,7 33,2 32,5
BELG.-LUXBG. 0,267 14,9 84,3 48,0 384
HOLANDA 0,417 25,3 74,2 36,1 38,1
ALEMANIA 0,427 22,6 77,0 34,5 42,5
ITALIA 0,321 17,4 81,5 55,3 26,2
REINO UNIDO

IRLANDA 0,313 27,4 72,2 28,2 44,0
DINAMARCA 0,249 18,2 79,7 39,1 40,6
GRECIA 0,083 22,0 68,4 371 31,3
PORTUGAL 0,124 36,6 59,5 30,56 28,0
ESPANA 0,320 40,2 59,3 28,7 30,5
NORUEGA 0,191 16,2 82,0 38,7 43,4
SUECIA 0,184 13,9 84,4 42,3 42,1
FINLANDIA 0,150 9,0 88,1 39,2 48,9
AUSTRIA 0,169 22,1 70,9 34,9 36,0
Sulza 0,277 7.9 89,1 24,5 64,6
TURQUIA 0,082 7.8 89,6 63,9 25,8
POLONIA 0,085 10,9 86,0 68,2 17,8
REP. CHECA 0,174 7.6 90,5 35,3 55,2
ESLOVAQUIA 0,036 13.6 80,9 59,6 21,4
HUNGRIA 0,099 4,5 90,3 38,7 51,6
RUMANIA 0,038 26,1 66,6 37.4 29,2
RUSIA 0,028 4,4 91,3 58,0 334
ESLOVENIA 0,066 18,5 74,6 52,0 22,7
MARRUECOS 0,018 31,0 58,4 21,4 37,0
ARGELIA 0,016 1,0 75,3 57,1 18,2
TUNEZ 0,107 18,0 77.0 19,0 58,0
LIBIA 0,004 3.3 92,0 5,3 86,7
EGIPTO 0,056 6,2 84,4 27,8 56,6
REP. SUDAFRICANA 0,081 9,8 88,4 51,0 37.5
EE.UU. 0,383 19,4 80,1 43,2 36,9
CANADA 0,168 10,9 85,8 42,1 43,7
MEXICO 0,071 24,5 68,0 45,6 22,5
BRASIL 0,074 6,5 89,3 66,6 22,7
ARGENTINA 0,039 5,9 88,6 40,6 48,0
IRAN 0,016 6,6 90,1 52,3 37,7
ISRAEL 0,111 11,9 83,7 35,1 48,6
ARABIA SAUDI 0,168 4,3 91,7 42,6 49,1
EMIRATOS A.U. 0,163 11,7 70,4 23,6 46,8
INDIA 0,089 8,8 86,8 58,1 28,7
TAILANDIA 0,087 6,9 78,3 52,3 26,0
INDONESIA 0,028 4,1 69,1 50,4 18,7
MALASIA 0,075 7,6 85,6 69,1 16,5
SINGAPUR 0,248 5,2 54,3 33,6 20,7
CHINA 0,039 6,6 88,0 65,7 22,3
COREA DEL SUR 0,108 2,9 91,0 67,1 23,9
JAPON 0,181 26,6 72,1 47,7 24,4
TAIWAN 0,118 5,7 88,1 72,1 16,1
HONG KONG 0,206 9,6 88,0 71,4 16,6
AUSTRALIA 0,145 8,5 89,4 48,7 40,6

(1) Los porcentajes no suman 100 porque en algunos flujos comerciales no se ofrecen datos sobre
el peso de las mercancias comerciadas y en esos casos no se puede distinguir qué tipo de
comercio intraindustrial existe.

Fuente: elaboracion propia.
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ABSTRACT

This paper empirically contrasts the capacity of the determinants
proposed by the theory to explain the variation, according to
country, of the bilateral indices of intraindustrial trade (total, hori-
zontal and vertical) of five European countries (Spain, France,
Germany, ltaly and The United Kingdom). Having presented the
methodology used to distinguish the vertical and horizontal
intraindustrial trade, the results of the application to the five coun-
tries are presented. Moreover, various explicative hypotheses are
proposed and explained, without following any single theoretical
model, for the variability between countries as regards intrain-
dustrial trade indices. The conclusion arrived at, among other
things, is that a substantial part of the variability can be explained
by said hypotheses.

Key words: intra-industry trade (total, vertical and horizontal),
variability between countries.





